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GLOBALIZACIJA ir INTERNACIONALIZACIJA
1. Globalizacijos apibrėžimas

Vienas terminų, kurį vartoja kiekvienas, kas jis bebūtų – verslininkas, politikas ar akademikas, ir kurio reikšmė bei esmė nėra nusistovėjusios, yra terminas „globalizacija“. Žodis globalizacija kilęs iš žodžio „global“ (kuris anglų kalboje reiškia „pasaulio, pasaulinis“). Žodis global skirtingose kalbose gali įgyti skirtingas reikšmes, bet bendriausia jo reikšmė yra erdvinė geometrinė figūra. Anot Meydan Larousse, terminas global reiškia „visuotinai apsiimtą“. Tokią reikšmę žodžiui global priskiria Vakarų kalbos. Be to, šis terminas prancūzų kalboje reiškia „vienarūšiškumą“. Taigi, šis terminas reiškia tiek „visuotinumą“, tiek „vienarūšiškumą“.

Nuomonės apie tai, kada terminas globalizacija pirmą kartą buvo pavartotas šiuolaikine jo reikšme, nesutampa. Nors termino, turinčio šiuolaikinę reikšmę, kilmė siekia XVII amžių, šis terminas grindžiamas terminu „globalinis telekomunikacijų tinklas“, kurį 1960 m. savo knygoje, pavadintoje „Komunikacijos tyrinėjimai“, vartojo sociologijos profesorius Marshall McLuhan iš Kanados. Pasak kai kurių kitų tvirtinimų, terminas globalizacija pirmą kartą buvo pavartotas 1980 m. prestižiniuose Amerikos Harvardo, Stanfordo ir Kolumbijos koledžuose ir išpopuliarintas šių aplinkų. Dar vienas tvirtinimas – kad globalizacijos formavimosi užuomazgas ir prognozes aprašė Amerikos verslininkas, ministras Charles Taze Russell, 1897 m. pavartodamas terminą „korporaciniai gigantai“.

Ronald’o Robertson’o knyga, pavadinta „globalizacija“, suteikė terminui teorinį turinį. Šis terminas, kuris devintajame praėjusio amžiaus dešimtmetyje nebuvo vartojamas net akademinėje aplinkoje, imtas vis dažniau vartoti kaip pagrindinis terminas aiškinant socialinės kaitos teorijas paskutiniajame praėjusio amžiaus dešimtmetyje.


Amerikos gynybos institutas apibrėžia globalizaciją kaip „intensyvų ir nepertraukiamą prekių, paslaugų, kapitalo (arba pinigų), technologijų, idėjų, informacijos, kultūrų ir tautų judėjimą, kertantį valstybių sienas“. Pasak šio instituto, dėl globalizacijos vyksta beprecedentė ekonomikų integracija, patiriama informacinė reforma, o rinkos, bendrovės, organizacijos ir valdymas tampa labiau tarptautinis.

Kaip matyti iš apibrėžimo, terminas „globalizacija“ apima daug sąvokų. Šio termino negalima traktuoti vien kaip politinio ar ekonominio proceso, ar pasaulinio produkcijos ar kapitalo srautų judėjimo apibūdinimo. Globalizacija reiškia procesą, į kurį įeina visos aukščiau minėtos dimensijos.

Taigi, skirtingi žmonės gali skirtingai suprasti terminą „globalizacija“. Jį galima įvairiai aiškinti dėl skirtingų tokių terminų, kaip laikas/vieta, jų matmenys, priežasties‑pasekmės ciklai ir jų perspektyvos, aspektų. Tad šį terminą skirtingi žmonės gali vartoti skirtingomis reikšmėmis. Be to, esama akademinių studijų, nagrinėjančių, kuria reikšme vartojamas šis terminas. Vienoje tokių studijų siūloma šį terminą diferencijuoti priklausomai nuo disciplinos.

Šioje studijoje terminą globalizacija, turintį plačias, sudėtingas ir prieštaringas pasekmes, bandoma analizuoti daugiausiai dėmesio skiriant jo ekonominiam aspektui, taip pat šiek tiek remiantis kultūriniais, socialiniais, politiniais ir istoriniais aspektais.

Ši studija skirta padėti jauniems žmonėms, kurie turi teisingai interpretuoti globalizaciją, kad formuotų savo karjeros kelią ir pasirengtų darbinei veiklai. Ši būtinybė reikalauja, kad jaunimas mąstytų apie globalizaciją ir internacionalizaciją, tam, kad formuotų savo ateitį. Ekonominiam, socialiniam ir politiniam vystymuisi įvairiose šalyse lengvai veikiant įmones, ekonominę ir nacionalinę politiką, darbo rinkas ir individualias įmones, įsidarbinimo galimybės peržengė sienas.

1.1. Globalizacijos samprata: užkulisiai

Šiandien darbas ir kapitalas juda tarp šalių ir bendrovių beprecedentiniu greičiu ir mastu. Taigi, kapitalo srautai, gamyba ir paslaugų teikimas, komercinis ir technologinis vystymasis įgauna tarptautinį pobūdį. Milijardus dolerių galima pervesti vienu mygtuko paspaudimu. Tokioje plotmėje konkurencijos, su kuria susiduria bendrovės, mąstai ir sritys neišvengiamai kinta, bendrovės tampa tarptautinės, auga gamyba, paslaugų teikimas bei stiprėja tarptautinės vienatipių veiklų integracijos. Daugiašalės bendrovės (DB) ir tiesioginės užsienio investicijos (FDI) daro didesnį poveikį atskiroms ekonomikoms. Dabar išnyksta valstybių sienos, ar bent jau jos praranda ankstesnį griežtumą, o pasaulis linksta ekonominės, politinės ir kultūrinės integracijos link.

Šis kaitos ir transformacijos procesas turi istorines ištakas, jį galima atsekti iki pirmųjų žmonijos epochų. Antra vertus, paplitęs įsitikinimas, kad globalizacija paspartėjo pasiekus tam tikrą pažangą, dominuoja, o globalizacijos procesą pagal šiuos pažangius pokyčius galima skaidyti į etapus. Dėl šios pažangos ir etapų, prekyba pasaulyje intensyvėja ir šis suintensyvėjimas daro ekonominį, socialinį, politinį ir kultūrinį poveikį. Prekybai skatinant prekių ir paslaugų sklaidą po visą pasaulį, ji taip pat sukuria kultūrų, jų sąveikų ir konkurencijos, sklaidą. Šioje fazėje reikėtų galvoti apie prekės ženklo naudojimą visame pasaulyje, popžvaigždes, panašias televizijos programas. Nors ekonominė veikla veikia kultūras, kartais kultūros gali formuoti ekonominę veiklą. Be to, DB ir FDI srautai iškyla esant nepakankamai ar neefektyviai prekybai. Ši kaita pirmiausia paveikia pasaulinę ekonomiką, o po to ir visas žmogiškąsias vertybes ir dėl to iškyla įvairios struktūros kaip naujų formavimųsi rezultatas.
1.1.1. Istorinės prielaidos

Viena madingiausių šiandieninių sąvokų globalizacija iš tikrųjų nėra XX a. produktas. Prekyba yra tarptautinė nuo neandertaliečių prekybos titnago akmenimis, o globalizacija yra istorijos objektas nuo amžių pradžios. Ji egzistavo tuomet, kai šilko kelias prasidėjo Kinijoje ir pasiekė Persų Imperijos sieną bei išsiplėtė Romos Imperijos link, per Romos Imperiją, Persų Imperiją ir Kinijos dinastiją. Kitas pavyzdys yra auksinis islamo amžius: ankstyvoji globalinė ekonomika, sukurta musulmonų pirklių ir keliautojų į menkai pažįstamus kraštus, pasibaigusi javų, komercijos, žinių ir technologijų globalizacija visame Senajame pasaulyje, bei laikai, kai palei Šilko kelią buvo pasiekta daugiau integracijos Mongolijos Imperijos laikais. Kaip Portugalijos ir Ispanijos Imperijos XVI ir XVII a. pasiekė kiekvieną pasaulio kampelį po to, kai jos pasiekė Indiją, globali integracija tęsėsi per Europos prekybos plėtrą. Romos ir Otomanų imperijų dinastijų metu susiformavo „pasaulio sistemos“ su jų pastovia hegemonija „atrastajame“ pasaulyje, o Pax Romana ir Pax Ottoman buvo globalizacijos, kuri „veikia ir apima visą pasaulį“, pavyzdžiai XIX amžiuje, kuomet Pax Britannica buvo žinoma kaip Britanijos sukurta pasaulio tvarka. Automatizavimo tinklo plėtra ir pramoninė revoliucija pagreitino globalizacijos procesą. Du reikšmingi pasauliniai karai ir po to sekusios varžybos tarp Jungtinių Amerikos Valstijų (JAV) ir Tarybų Socialistinių Respublikų Sąjungos (TSRS) žmoniją privedė prie labai pavojingo taško. Dėl šios priežasties tapo akivaizdu, kad norint sušvelninti įtampą tarp šių dviejų blokų, vietoj „galios“ turėtų veikti „norma“. 

Europos saugumo ir bendradarbiavimo konferencijos (ESBK) idėja buvo šios normos pasirodymo išeities taškas. Helsinkio konferencijoje priėmus Baigiamąjį aktą, kuris buvo pirmasis tos konferencijos žingsnis ir tokiu būdu antroji globalizacijos banga, tarp šių dviejų blokų buvo pasiektas bendras susitarimas saugumo, ekonomikos, prekybos, energetikos ir žmogiškumo temomis. Po to buvo surengti Belgrado (1977‑1978), Madrido (1980‑1983), Vienos (1986‑1989) ir Paryžiaus (1990) viršūnių susitikimai. Naujovių įnešė Kopenhagos (1990), Maskvos susitikimas dėl žmogiškųjų aspektų (1991), Prahos-Vienos konferencija dėl pasitikėjimo didinimo priemonių (1992), taip pat Helsinkio. Pagaliau, reikšmingas indėlis į vienodesnio pasaulio formavimą buvo įneštas „demokratijos ir žmogaus teisių“ rėmuose, iškilus „visiškam žmogaus teisių gerbimui“, susijusiam su Europos saugumo ir bendradarbiavimo organizacijos (ESBO) Lisabonos (1996) ir Stambulo (1999) viršūnių susitikimais.

TSRS 1985 m. Gorbačiovas pradėjo „perestroiką“ (pertvarką), kuri reiškė planinės ekonomikos restruktūrizavimą siekiant ją keisti. Jos tikslas buvo dalinis verslo pasaulio liberalizavimas. Šio proceso metu Glasnost atvirumu ir skaidrumu siekė sumažinti korupcijos lygį viešajame sektoriuje.

Šios prielaidos, kurios šiandien guli dulkėtuose istorijos knygų puslapiuose, iš tiesų sudaro didžiulių šiuolaikinių pokyčių infrastruktūrą.

1.1.2. Etapai

Besitęsiantį globalizacijos procesą galima skaidyti į daugelį etapų, apimančių kolonizaciją, prekybą vergais, bažnyčių statymą užsienyje, didelio pajėgumo transportavimo išradimais, industrializacija, greitkelių, jungiančių provincijas ir šalis, tiesimu, elektros ir elektronikos infrastruktūra. Antra vertus, Robertson teigia, kad globalizacija, kuri laikyta šių dienų reiškiniu, iš tiesų yra procesas, prasidėjęs dar iki modernumo ir kapitalizmo. Jis šį procesą skirsto į penkis etapus ir sako, kad paskutinysis etapas, etapas, prasidėjęs 1960 m., yra kupinas neaiškumų.

Visuotinai priimta globalizaciją skirstytis į tris etapus.
1 lentelė: Globalizacijos etapai
	Etapai
	Pirmasis etapas
1490
	Antrasis etapas
1890
	Trečiasis etapas
1990

	Impulse
	Pažanga navigacijoje/laivyboje
	Industrializacija ir jos keliami reikalavimai
	Tarptautinės bendrovės 8 praėjusio amžiaus dešimtmetyje, bendravimo reforma 9 dešimtmetyje, Vakarų konkurentų išnykimas 10 dešimtmetyje

	Procesas
	Pelnas, po to – karinė okupacija
	Evangelistai, po to keliautojai, po to bendrovės, o galiausiai okupacija
	Kultūrinis-ideologinis poveikis, dėl to savaiminis poveikis visos šalies mastu

	Priemonės
	Atnešti pagoniams Dievo religiją
	Baltojo žmogaus priespauda, žmonių misija, rasistinės teorijos
	Aukščiausias civilizacijos lygis, tarptautinės bendruomenės valdymas, „nematoma rinkos ranka“, globalizacija – kiekvieno interesams

	Politinė struktūra
	Imperijos ir kolonizacija
	Tautinės valstybės
	Regioninės ir ekonominės integracijos

	Rezultatas
	Kolonializmas
	Imperializmas
	Globalizacija


Šaltinis: Yaman, 2001.

Pirmasis etapas (1490): Pradžia – Vakarų užjūrių atradimai. Atradimus sekė kolonijinių imperijų sukūrimas.

Antrasis etapas (1890): Antroji Vakarų plėtra prasidėjo po 1870ųjų ir įsitvirtino 1890aisiais. Technologija, panaudota po pramoninės revoliucijos, sukūrė didelį disbalansą tarp Vakarų ir likusiojo pasaulio. Dėl šio skirtumo prasidėjo Vakarų šalių plėtra į šalių, kuriose nebuvo įvykusi pramoninė revoliucija, rinkas ir šių šalių išteklių išnaudojimas. Prasidėjo negailestinga konkurencija, mažinanti pelno normas. Anksčiau ši konkurencija vyko tarp firmų, kadangi žemės ir išteklių buvo gausu, tačiau vėliau, kai laisvos žemės ėmė trūkti, ji pakilo į nacionalinį lygį. Sustiprėjusi konkurencija baigėsi konfliktais ir pirmuoju pasauliniu karu.

Po pirmojo ir antrojo pasaulinių karų pasaulis daugeliu atžvilgių pasikeitė. Išnyko beveik visos įprastos pusiausvyros, o pasaulyje prasidėjo naujas formavimasis. Pirmiausia, žlugusios ir pakitusios pusiausvyros priklausė ankstesnei ekonominei galybei bei politinei valdžiai, susijusiai su šiomis galybėmis. Imperijas bei monarchijas ir jų kolonijas, kurios yra galios šaltiniai ir kurios buvo išmėtytos po įvarius žemynus, vieną po kitos išskaidė nepriklausomybės deklaracijos. Pasikeitus ekonominei ir politinei pusiausvyrai, išnyko socialinės ir kultūrinės vertybės bei balansai, atsiradusias naujas spragas užpildė nauji balansai. Vienas jų buvo JAV, o kitas TSRS. Taip pasaulyje susiformavo du poliai ir du blokai. Tačiau antrojo pasaulinio karo metu įvyko esminiai pokyčiai. Kai didžioji Europos dalis buvo sugriauta, JAV gamybinė ekonomika išgyveno didžiulį augimą.

Trečiasis etapas. Per pirmuosius du etapus iškilo nestabilios pusiausvyros. Padaugėjo nepriklausomų valstybių, sustiprėjo ir paspartėjo konfliktai. Neišsivysčiusiose šalyse tapatybės konfliktai pasiekė maksimumą.


Vakarų nacionalinių rinkų nepakako, buvo norima išplėsti rinkas, kad jos apimtų visą pasaulį. Šiame procese nebuvo tokių Vakarų konkurentų, kaip 1490 ir 1989 m. etapų metu, nes trečiasis etapas buvo faktorius, sugriovęs sovietinį bloką. Dėl šios griūties Vakarai pasaulio užkariavime liko vieni. Trečiasis etapas buvo galingesnis, platesnės apimties ir greitesnis nei pirmieji du etapai dėl DB hegemonijos pasaulio ekonomikoje, prasidėjusios 1970 m., komunikacijos revoliucijos, kilusios dėl 9 dešimtmečio Vakarų technologinių išradimų, tokių, kaip optinis kabelis, ryšių palydovai, kompiuteriai, internetas ir galios pusiausvyrų išnykimo žlugus TSRS, o Europai iškilus kaip vieninteliam galios dėmesio centrui. Taigi, globalizacija tapo negrįžtamu procesu, į kurį reikėtų žvelgti teigiamai, kurti jam strategijas.
1.1.3. Auganti prekyba kaip priemonė

Pasaulinės prekybos apimtys nuo 380 milijardų USD 1950 m. išaugo iki 21,2 trilijonų USD 2005 m. Paminėtinos tokios šio didžiulio pasaulinės prekybos padidėjimo priežastys: tarifų sumažėjimas, tarp šalių ir regionų pasirašytos prekybos sutartys, regionų integracijos, komunikacijos ir transporto technologijų pažanga ir pigimas, masinė gamyba tinkamiausiu laiku, taip pat parduodamų prekių standartizacija, žmogaus poreikių supanašėjimas ir naujų žmonijos poreikių atsiradimas, kuriuos galima pavadinti „naująja pasaulio tvarka“ arba „reganomika“.

2 lentelė: Prekyba prekėmis
	Milijardais USD
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Pasaulio
	Eksportas
	5.163,5
	5.401,3
	5.589,2
	5.498,9
	5.709,5
	6.452,5
	6.185,6
	6.485,7
	7.578,3
	9.203,1
	10.431,2

	
	Importas
	5.283,9
	5.545,1
	5.738,1
	5.681,4
	5.919,6
	6.724,0
	6.481,1
	6.739,8
	7.856,6
	9.555,6
	10.783,4

	Vokietijos
	Eksportas
	523,5
	524,6
	512,9
	543,8
	543,5
	551,8
	571,6
	615,8
	751,6
	909,9
	969,9

	
	Importas
	463,9
	459,1
	445,7
	471,5
	474,0
	497,2
	486,1
	490,3
	604,6
	715,7
	773,8

	Čekijos
	Eksportas
	21,3
	22,2
	22,4
	25,9
	26,6
	29,1
	33,3
	38,5
	48,7
	69,0
	78,2

	
	Importas
	25,1
	27,8
	27,1
	28,3
	28,5
	32,0
	36,3
	40,7
	51,7
	70,0
	76,7

	Lietuvos
	Eksportas
	2,7
	3,4
	3,9
	3,7
	3,0
	3,8
	4,6
	5,5
	7,2
	9,3
	11,8

	
	Importas
	3,7
	4,6
	5,6
	5,8
	4,8
	5,5
	6,4
	7,7
	9,8
	12,4
	15,5

	Turkijos
	Eksportas
	21,6
	23,2
	26,3
	27,0
	26,6
	27,8
	31,3
	36,1
	47,3
	63,2
	73,4

	
	Importas
	35,7
	43,6
	48,6
	45,9
	40,7
	54,5
	41,4
	51,6
	69,3
	97,5
	116,6

	JAV
	Eksportas
	584,7
	625,1
	689,2
	682,1
	695,8
	781,9
	729,1
	693,1
	724,8
	818,8
	904,4

	
	Importas
	770,9
	822,0
	899,0
	944,4
	1.059,4
	1.259,3
	1.179,2
	1.200,2
	1.303,1
	1.525,5
	1.732,3


Šaltinis: Pasaulio prekybos organizacija, 2006, p. 199 – 202.


Nors šis pasaulinės prekybos padidėjimas įgalina vienos šalies prekių ir paslaugų vartojimą kitose šalyse, jis taip pat išplatina vienos šalies vartojimo modelius, kultūrą, socialinį gyvenimą ir lūkesčius iš gyvenimo po visą pasaulį. Šiame procese įspūdinga tai, kad nors visos šalys kažkiek eksportuoja, jų poveikiai pasauliui skiriasi, kadangi jų dalis bendrajame eksporte yra nevienoda. Jeigu panagrinėtume pasaulio eksporto skaičius, pamatytume, kad dominuoja JAV, išskyrus 2004 ir 2005 metus. Taigi neatsitiktinai globalizacijos procesas, kurio metu auga prekyba, taip pat vadinamas amerikanizacija.

Lyginant pasaulinės prekybos apimtis su pasaulio pajamomis 1999 m. (46,63 %) ir 2005 m. (53,84 %), matyti, kad netgi šiuo trumpu laikotarpiu pasaulinė prekyba augo greičiau nei pasaulio pajamos ir todėl tarptautinė prekyba ir globalizacija yra svarbios. Padidėjęs prekybos santykis didina poveikį pasauliui ir gimdo teigiamas ir neigiamas mintis šia tema.

1.1.4. Daugiašalės bendrovės kaip transporteris: DB ir FDI teorijos

DB yra bendrovės tokios bendrovės, kurios daro tiesiogines užsienio investicijas (FDI) ir kuria pridėtinę vertę daugiau nei vienoje šalyje bei valdo šį procesą. Šios bendrovės gali teikti pirmenybę gamybai ten, kur bus vykdoma produkto rinkodara, o ne gaminti buveinės valstybėje ir eksportuoti. Analizuojant šią pirmenybę šalies ar investicijų šaltinio, o ne firmos požiūriu, susiduriama su FDI tema.

Ekonominio bendradarbiavimo ir plėtros organizacija (OECD) ir Tarptautinis valiutos fondas (TVF), atlikę bendras studijas, sukūrė bendrąjį FDI apibrėžimą. Taigi, FDI reiškia tarptautines investicijas į užsienio šalį, kurias daro nuolatinė vienos ekonomikos bendrovė su tikslu užmegzti ilgalaikius verslo santykius.

1.1.4.1. DB teorijos

DB tapo sąvoka, susijusia su verslo pasauliu nuo vadinamosios pirmosios DB, Dutch-East India Company, įkūrimo XVII amžiuje. Ši bendrovė buvo pirmoji, paskirsčiusi riziką, kadangi tarptautinė prekyba turi didelių rizikų, ir leidusi kolektyvinę nuosavybės teisę taikant akcijų išleidimą, o tai yra impulsas globalizacijai.

Šiuolaikinės DB buvo suformuotos daugiausiai Europoje, ypač Belgijoje (Cockeril), Vokietijoje (Bayer), Šveicarijoje (Nestle), Prancūzijoje (Michelin) ir JK (Lever) XIX a. Jos taikė FDI strategijas tam, kad įveiktų tarifų keliamus eksporto sunkumus. DB tikslas yra gauti kapitalo ten, kur jis pigiausias, o gaminti ten, kur gaunama didžiausia grąža.


Šiandien DB kiekis ir jų efektyvumas pasaulyje didėja tolygiai su globalizacijos procesu. Tokių bendrovių pasaulyje 2000 m. buvo daugiau nei 37000. DB filialų ar atstovybių skaičius įvairiose šalyse pasiekė 450000. Dėl to CD teorijos vystėsi. Reikšmingiausios iš šių teorijų yra vietos ir internacionalizacijos teorijos.
1.1.4.1.1. Vietos teorija

Vietos teorija teigia, kad gamybos vietą lemia ištekliai. Lemiami vietos pasirinkimo veiksniai yra vežimo išlaidos ir kliūtys prekybai. Jeigu vežimo išlaidos didelės, tuomet gamyba vykdoma toje šalyje ar regione, kur produktu bus prekiaujama. Kita tokio perskirstymo priežastis yra dideli priimančiosios šalies taikomi muitai.
1.1.4.1.2. Internacionalizacijos teorija

Internacionalizacijos teorija teigia, kad priežastis, kodėl gamybą vykdo tik viena bendrovė, o ne daugelis įvairiose vietose, yra ta, kad vienai bendrovei gaminti yra pelningiau.


Aiškinant internacionalizacijos privalumus, pirmasis požiūris į DB internacionalizaciją akcentuoja technologijų perkėlimo svarbą. Suprasti technologijų perkėlimą gali būti nelengva. Potencialiam pirkėjui sunku nustatyti tikrąją žinių vertę. Be to, žinių neįmanoma supakuoti ir parduoti. Sunku užtikrinti ir intelektinės nuosavybės teisių apsaugą. Dėl to DB yra pelningiau steigti naują įmonę užsienio šalyje nei parduoti technologiją kitai bendrovei.


Antrasis požiūris sutelkia dėmesį į vertikaliąją integraciją. Pavyzdžiui, darant prielaidą, kad abi bendrovės yra monopolijos, sąnaudų, naudojamų pirmosios bendrovės ir sukuriamų antrosios, vertę bando sumažinti ir padidinti atitinkamai pirmoji ir antroji bendrovės. Tad tarp šių dviejų bendrovių bus nesutarimų. Be to, dėl paklausos ir pasiūlos disbalanso tarp dviejų bendrovių gali iškilti tam tikrų koordinavimo problemų. Nepastovios kainos kelia didelių rizikų abejoms bendrovėms. Vertikaliosios šių dviejų bendrovių integracijos atveju problemos išnyks arba sumažės.

1.1.4.2. FDI teorijos

FDI imta analizuoti, kadangi jos iš dalies pakeičia ir reprezentuoja prekybą, bei dėl jų poveikio buveinės ir priimančiajai valstybėms. Šių analizių rezultatas buvo teorijos; šios teorijos keitėsi ir rutuliojosi priklausomai nuo srovių, ekonomikos teorijų ir jų daromų poveikių.


Pagrindinės FDI teorijos su netobuląja konkurencija apima gaminio gyvavimo ciklo teoriją, internacionalizacijos teoriją ir eklektinę paradigmą. Be šių pagrindinių teorijų, yra ir instrumentinės teorijos. 

Nors bet kurios iš šių teorijų pakanka paaiškinti visiems FDI srautams, kiekviena jų įneša reikšmingą indėlį į FDI srautų aiškinimą.
1.1.4.2.1. Gaminio gyvavimo ciklo teorija

Ši teorija aiškina tarptautinę gamybą, kurios neaiškina tradicinė neoklasikinė prekybos teorija. Literatūroje ši teorija įgavo svarbą 1966 m. pasirodžius Vernon darbui „Tarptautinės investicijos ir tarptautinė prekyba gaminio cikle“.

1 diagrama: Gaminio gyvavimo ciklo teorija
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Šaltinis: [Prieiga per internetą: http://people.hofstra.edu/geotrans/eng/ch5en/conc5en/img/productlifecycle.gif], (Žiūrėta 2008.02.04).


Teorija teigia, kad inovacija įvyksta neužpildytose rinkose, kuriose pajamos ir perkamoji galia vienam žmogui yra didelės dėl daug kainuojančių inovatyvių produktų pardavimo ir dėl to išlaidos tyrimams ir plėtrai tokiose rinkose yra mažesnės. Be to, tokiose rinkose yra pažengusi komunikacija tarp gamintojų ir vartotojų. Taigi rinkos, kuriose lengva gauti atsiliepimus, svarbius produkto standartizavimo procesui, yra tinkamos kaip pradinė gamybos vieta.

Pradėjus produkto gamybą tokioje rinkoje, produkto paklausa išauga ir produktas standartizuojamas. Sustiprėjusi standartizacija nestabdo produkto diferenciacijos proceso, priešingai, padidėjusi konkurencija paskatina specializaciją (pvz., perėjimą nuo radijo imtuvų gamybos prie stalinių radijo imtuvų, automobilinių radijo imtuvų ir nešiojamųjų radijo imtuvų gamybos).


Išaugusi gamyba įtakoja gamybos vietos pasirinkimą. Produktui standartizuojantis, taip pat standartizuojasi ir gamyba, o lankstumo poreikis mąžta, svarbios tampa išlaidos gamybai. Išaugusi išlaidų svarba skatina galvoti, ar reikėtų perkelti gamybą į pigias vietas. Tai pasirenkama palyginant sąnaudas priimančioje ir buveinės šalyse atsižvelgiant į gabenimo į priimančiąją šalį išlaidas.

Todėl gamyba perkeliama iš brangios buveinės šalies į palyginti pigią besivystančią šalį.

Iš pradžių buveinės šalis gamina ir stengiasi parduoti produktą tik šalies viduje ir todėl ji pradeda eksportuoti ir galiausiai perkelia savo gamybą į užsienio šalis. Paskutiniajame etape didžioji jos gamybos dalis perkeliama ir ji gali netgi tapti grynąja importuotoja.


Nors gaminio gyvavimo ciklo teorija įneša lemiamą indėlį į FDI srautų aiškinimą, jos negalima taikyti FDI, siekiančioms išteklių. Ši teorija kritikuojama ir todėl, kad ji susilpnėja trumpo gyvenimo ciklo atvejais, praranda svarbą šiuolaikinėje ekonomikos struktūroje, nes daugelį inovacijų daro DB, ir ji pervertina gamybos užsienyje neaiškumą ir sąnaudas.

1.1.4.2.2. Internalizacijos teorija

Internalizacijos teorija bando paaiškinti, ar DB naudoja išperkamosios nuomos ar licencijavimo metodus savo produktams parduoti užsienyje, ar ji pati gamina užsienyje naudodama FDI. Kitaip tariant, ji atsako į klausimą, kodėl bendrovė teikia pirmenybę FDI, o ne gamina buveinės šalyje ir po to eksportuoja.

Teorijos pagrindą sudaro Buckley ir Casson 1976 m. studija. Teorija teigia, kad firmos maksimaliai padidina savo pelnus esant netobulajai konkurencijai. Šio proceso metu, jei
· Gabenimo išlaidos didelės, yra prekybos kliūtys,
· Susiduriama su nepakankamos informacijos apie užsienio rinką problema,

· Tarp pardavėjų ir pirkėjų yra informacijos nesimetriškumas,

· Egzistuoja sąlygos, didinančios sąnaudas, firma pasirenka internalizaciją ir daro FDI.


Taip firmos gali išvengti vėlavimų, derybų ir klientų neaiškumų bei pasinaudoti galimybėmis sumažinti nepalankų vyriausybinių reguliavimų poveikį pasinaudodamos pervedimų kainodara ir kainų diferenciacija skirtingoms rinkoms.

1.1.4.2.3. OLI paradigma (eklektinė paradigma)


Ši teorija apima daugiau nei bet kuri kita FDI teorija. Dunning sukūrė šią teoriją apjungdamas daugelį ankstesnių studijų (eklektinių).

Pasak Dunning, firmos gamyba užsienio šalyje priklauso nuo šių trijų sąlygų:
1. Firma turėtų turėti materialiojo ir nematerialiojo turto bei įgūdžių, kad galėtų konkuruoti su vietinėmis priimančiosios šalies firmomis, turinčiomis žinių apie tą šalį ir patirties joje.

2. Firmai, pasinaudojusiai priimančiąja šalimi, turėtų būti pelningiau gaminti priimančiojoje šalyje, o ne gaminti buveinės šalyje ir po to eksportuoti.

3. Daryti FDI turėtų būti pelningiau nei parduoti, nuomoti ar licencijuoti įgūdžius.


Šios sąlygos, kurias Dunning vadina OLI, yra atitinkamai nuosavybės teisės (O), vietos (L) ir internalizacijos (I) privalumai.

Nuosavybės teisės privalumo galima pasiekti naudojantis kai kurio pajamų duodančio turto (patentų, prekybos paslapčių ir prekės ženklų) privilegijuotąja nuosavybe ir atskirų, bet susijusių veiklų valdymu iš vienos pagrindinės formos (sinergijos ir masto ekonomijos, geografinės rizikos išsklaidymo ir arbitražo šalies mastu).


Vietos privalumai – tai gamybos būdo pranašumas priimančiojoje šalyje, didelės gabenimo išlaidos, pigi darbo jėga bei pirkėjų, vietos įvaizdžio ir užsienio šalių vyriausybių prekybos prašymų artumas.

Internalizacijos privalumas – tai netobulosios konkurencijos teikiamas privalumas.


Nors ši teorija yra daug platesnė nei kitos, ji taip pat kritikuojama. Pirmiausia kritikuojamas sumenkęs kintamųjų reikšmingumas, o jų juk yra gausu. Kintamieji siejami tarpusavyje su kitais. Taip pat kritikuojamas teorijos statiškumas ir jos nesugebėjimas paaiškinti firmų kelių ir procesų internalizacijos procese. Kai kas kaltina teoriją, kad ji yra išimtinai mikroekonominė ir netgi teigia, kad ji nesiskiria nuo internalizacijos teorijos.

1.1.4.2.4. Kitos teorijos

Nors šios teorijos nėra tokios populiarios kaip pagrindinės teorijos, jos reikšmingai prisidėjo prie pagrindinių teorijų rutuliojimosi.


Caves ekonomija: Pasak Caves, jei forma nori investuoti horizontaliai (gaminti tą patį produktą kitoje vietoje), jos nuosavybė turėtų panokti vietinių firmų privalumus priimančiojoje šalyje, kurie atsiranda dėl to, kad jos ten yra nuolat įsikūrusios, ir firma turėtų nuspręsti, kad FDI yra pelningiau nei eksportavimas ar licencijavimas.
Caves yra įsitikinęs, kad priimant sprendimus dėl FDI svarbūs yra šie veiksniai:

· Produkto diferenciacija (suformuojama su subjektyviais pakeitimais, atliekant nedideles fizines modifikacijas, naudojant prekės ženklą, reklamą, rinkodaros strategijas ir papildomų produktų skirtumus; palaikoma nuosavybės teisių ir didelių sąnaudų kliūtimis, apsaugančiomis nuo fizinės imitacijos).

· Oligopolinė rinkos struktūra
· Organizaciniai gebėjimai
· Gabenimo išlaidos ir muitai
· Tyrimų ir plėtros veikla
· FDI sprendimas dėl vertikalių investicijų užsienyje (gamyba, kai kiekviena produkto dalis gali būti gaminama skirtingose vietose ir po to sumontuojama) priimamas nustačius optimalų vertikaliosios integracijos lygį.


Oligopolinė reakcijos teorija: Anot Knickerbocker sukurtos oligopolinės reakcijos teorijos viena firma investuoja vienoje šalyje tam, kad padidintų savo rinkos dalį. Iš karto po to kitos konkuruojančios oligopolinės firmos investuoja toje šalyje, kad neprarastų savų rinkos dalių. Tokios investicijos dar žinomos „Sek‑paskui‑lyderį“ pavadinimu. Be to, firmoms vengiant neaiškumų ir rizikų, jos laukia, kol pirma investuos firma–lyderė ir kokios bus to pasekmės jai, ir tik po to investuoja pačios. Tai sudaro sek‑paskui‑lyderį teorijos esmę.

Hymer ir Kindleberger teorija: Reikšmingiausias Hymer 1960 m. užbaigtos daktaro disertacijos indėlis į FDI teoriją yra tai, kad ji paaiškino, kodėl DB perduoda tarpines prekes, tokias, kaip žinios ir technologijos, kitoms šalims.

Hymer skiria du darbo pasidalijimo tipus. Jis teigia, kad darbo pasidalijimą tarp firmų kontroliuoja rinkos ir todėl jis yra tarptautinės prekybos teorijos objektas, o darbo pasidalijimą firmų viduje kontroliuoja verslininkai.

Hymer ir jo mokytojas Kindleberger dėmesį kreipia į konkrečios firmos veiksnius. Užsienio firmos turi pranašumą, pavyzdžiui, gebėjimą rasti pigaus kapitalo, rinkodaros patirtį, privilegijuotuosius leidimus įeiti į kai kurias rinkas, patentuotą ar neplatinamą technologiją, valdymo veiksmingumą ir masto ekonomijas. Hymer ir Kindleberger negali tiksliai paaiškinti, kodėl firma, turinti šiuos pranašumus, yra linkusi daryti FDI, o ne eksportuoti ar licencijuoti. Tad ši teorija lieka tik kaip gairė kitoms teorijoms. Antra vertus, visos studijos po Hymer disertacijos remiasi Hymer idėjomis.

1.2. Įvairūs globalizacijos veidai

Ekonominę globalizaciją galima apibūdinti keturiomis pagrindinėmis srovėmis. Jos yra:
· Prekių ir paslaugų srautai,
· Darbo/žmonių srautai,

· Kapitalo srautai
· Technologijų srautai.


Netgi ekonominis globalizacijos poveikis yra platus. Šio proceso savybės ekonominiu požiūriu yra tokios:
1. Besikeičiantys vartojimo įpročiai ir elgesys, palaikantis vartojimo tempą,

2. Gamybos, realizavimo, vartojimo ir prekybos ištekliais mastas, besikeičiantis iš nacionalinio į tarptautinį,

3. Informacinių ir komunikacinių technologijų (IKT) tobulėjimas,

4. Aukštųjų technologijų panaudojimas prekėms gaminti ir paslaugoms teikti,

5. Dviejų blokų (socializmo-liberalizmo) pasaulio išnykimas žlugus TSRS,

6. Globalūs pokyčiai,

7. Lanksčių, dinamiškų, prisitaikančių ir greitų aplinkų ir rinkų formavimasis,

8. Spartus technologijų tobulėjimas; skaitmeninių technologijų naudojimas prekyboje ir ekonomikoje,

9. Sustiprėjusi konkurencija,

10. „Nežinomųjų“ padaugėjimas,

11. Sustiprėjusi tyrimų ir plėtros veikla, naujovių diegimas, ekonominis dinamiškumas, technologinės inovacijos,

12. Svarbūs žmogiškųjų išteklių pokyčiai ir
13. Prekybos liberalizavimas.


Svarbiausias globalizacijos pasekmes bandoma analizuoti naudojant tokius pavadinimus: atstumų išnykimas, tautinės valstybės pabaiga, tyrimų ir plėtros hegemonija, kultūrinė erozija ir glokalizacija.
1.2.1. Atstumų išnykimas

Visais laikais viena svarbiausių kliūčių prekybai buvo atstumas. Jis gali sudaryti kliūtį pervežti prekes sėkmingai, laiku, saugiai ir už priimtiną kainą. Prekiauti prekėmis ir paslaugomis tapo įmanoma dėl technologinės pažangos ir prekybos sutarčių, sumažinančių ar panaikinančių muitus. Lemiamą vaidmenį šiame procese vaidina kainų sumažėjimas: pervežimo jūrų transportu – 50%, oro – 80%, taip pat transatlantinių skambučių kainų 99 %. Šio proceso dėka Vokietijoje išspausdintą modulį galima nusiųsti į bet kurią pasaulio vietą greičiau nei per 2 dienas. Be to, šio 2 dienų vėlavimo galima išvengti naudojantis persiuntimu internetu.
2 diagrama: Ekonominės veiklos palyginimas su 2003 m.
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Šaltinis: Pasaulio bankas ir Stambulo technikos universitetas

Iš 2 diagramos matyti, kad tiek skambučių į užsienį, kiek 1971 m. buvo atliekama per metus, 2003 m. atliekama vos per 1 dieną. Panašiai, 2003 m. per dieną oro transportu keliaujama tiek kartų, kiek per visus 1975 metus, paskambinama mobiliaisiais telefonais kiek per 1984 m., išsiunčiama el.laiškų kiek per 1992 m., o SMS – kiek per 1998 m.

Antra vertus, atstumus naikina ir gamybos išsisklaidymas po visą pasaulį. Šiuo metu, panaudodamos FDI, DB paskleidė savo gamybą po daugelį šalių. Tad japoniškas automobilis gali būti gaminamas Turkijoje. Tai savo ruožtu reiškia, kad tas automobilis jau nebėra gaminamas Japonijoje ir eksportuojamas į Turkiją.

1.2.2. Tautinės valstybės pabaiga

Nors diskusijos dėl globalizacijos poveikio tautinei valstybei tęsiasi nuo 1970 m., tautinės valstybės ateities prognozės gali skirtis. Pavyzdžiui, kai kurie žmonės, pripažįstantys, kad ekonominė globalizacija egzistuoja, teigia, kad tautinė valstybė išlaikys dabartinę struktūrinę formą. Tai, kad Robertson priskiria globalizacijai „skirtumų vienalaikiškumą“ nereiškia moderniųjų globalizacijos šaknų atmetimo, nes tokios sąvokos kaip tautinė valstybė, individualumas, universalumas yra globalizacijos srities komponentai, išliekantys sąveikoje. Pavyzdžiui, Robertson, aiškindamas tautinę valstybę, kuri yra svarbi moderniosios eros sudedamoji dalis, sako, kad nėra pagrindo teigti, kad organizuota visuomenė ir ypač valstybė gali netrukus išnykti. Priešingai, moderniosios tautinės valstybės raida priklauso nuo tarpvalstybinių santykių, valstybės apibrėžimas globalizacijos kontekste pasidaro aiškesnis. Kitaip sakant, globalizacija didina vietinį sąmoningumą ir sustiprina „autosąmoningumą“, o ne panaikina tautinę valstybę.

Antra vertus, šaltojo karo laikotarpio sąlygomis, kuomet ideologinė ir politinė poliarizacija tarp dviejų šalių leido ekonomiškai silpnoms šalims vystytis griuvus Berlyno sienai, tarptautinė ideologinė kova nuslopo ir padidėjo šių šalių priklausomybė nuo išsivysčiusių Vakarų šalių. Savo ruožtu tai turi didesnį poveikį šalims, kurių užsienio skola didelė, pavyzdžiui, Turkijai, ir paprastai apriboja tautinės valstybės funkcijas ekonomikos srityje. Tad tautinė valstybė, nepajėgusi suvokti ekonomikos augimo, susiduria su pajamų paskirstymo, socialinės padėties, technologinių naujovių, pagrindinių visuomenės poreikių (švietimas, mityba, sveikata ir kt.) ir demokratijos problemomis. Trumpai tariant, tautinė valstybė praranda savo pagrindinę funkciją ir jos tautinio vientisumo funkcijai kyla grėsmė. Šioje plotmėje būtina naudoti ir remti ekonominę globalizacijos politiką.

Tokios struktūros kaip Europos Sąjunga (ES) siekia spręsti tautinių valstybių ekonomines ir politines problemas, su kuriomis susiduriama atsisakius dalies hegemonijos. Šioje plotmėje gali būti reikalaujama tiek tautinių valstybių išnykimo, tiek jų egzistavimo pasikeitusioje formoje palaikymo.
1.2.3. Tyrimų ir plėtros hegemonija

Investavimas į žinias sudaro novatoriškumo ir technologinės pažangos pagrindą. Šį investavimą galima matuoti išlaidomis tyrimams ir plėtrai (R&D), programinei įrangai ir švietimui, kurios auga daugelyje OECD šalių. Šiandien besivystančių šalių išlaidos R&D yra ženklios. Pavyzdžiui, 2005 m. Kinija, kurios vidutinis metinis augimas tarp 2000 ir 2005 m. siekė 18 %, yra trečioji pagal išlaidas R&D po JAV ir Japonijos.
3 lentelė: Bendrosios išlaidos R&D išreikštos BVP procentais
	 
	1981
	1985
	1990
	1993
	1995
	1997
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	JAV
	2,34
	2,75
	2,65
	2,52
	2,51
	2,58
	2,66
	2,74
	2,76
	2,66
	2,66
	2,58
	2,62

	Vokietija
	2,35
	2,60
	2,61
	2,28
	2,19
	2,24
	2,40
	2,45
	2,46
	2,49
	2,52
	2,49
	2,46

	Čekija
	---
	---
	---
	1,14
	0,95
	1,08
	1,14
	1,21
	1,20
	1,20
	1,25
	1,26
	1,42

	Kinija
	---
	---
	---
	0,70
	0,57
	0,64
	0,76
	0,90
	0,95
	1,07
	1,13
	1,23
	1,34

	Japonija
	2,14
	2,58
	2,81
	2,65
	2,71
	2,87
	3,02
	3,04
	3,12
	3,17
	3,20
	3,17
	3,33

	Turkija
	---
	---
	0,32
	0,44
	0,38
	0,49
	0,63
	0,64
	0,72
	0,66
	0,61
	0,67
	---


Šaltinis: [Prieiga per internetą: http://foustat.nifustep.no/nifu/?language=en], (Žiūrėta 2008.03.13).

Iš 3 lentelės matyti, kad išsivysčiusios šalys R&D išleidžia didelę bendrojo vidaus produkto (BVP) dalį. Visoms šalims, siekiančioms tapti išsivysčiusiomis, reikėtų padidinti investicijas į R&D. Tokį padidinimą darančios šalys gali sparčiai vystytis.
4 lentelė: Technologijos transformacija
	 
	1700 - 1900
	1900 - 2000
	2000 - …

	Ekonomika
	Žemės ūkis
	Gamyba
	Informacija

	Technologija
	Plūgas
	Mašina
	Kompiuteris

	Produktas
	Maistas
	Prekė
	Informacija

	Ištekliai
	Žemė
	Kapitalas
	Žinios

	Vienetas
	Šeima
	Bendrovė
	Tinklas

	Energija
	Raumenys
	Iškastinis kuras
	Smegenys

	Konkurencija
	Vietinė
	Šalies mastu
	Pasaulinė

	Išsilavinimas:   *Poreikis *Orientacija į
	Primityvus

Minimalus

„Kas?“
	Procedūros

Ženklus
„Kaip?“
	Idėjos 
Nuolatinis

„Kodėl?“



Panagrinėjus 4 lentelę, matyti, kad šiandieninė ekonominė veikla priklauso nuo tokių gamybos veiksnių, kaip informacija, kompiuteris, žinios, tinklas ir intelektiniai gebėjimai, o tai pasiekiama per R&D, arba tai palengvina R&D.

Investavimo į R&D rezultatą atspindi patentų skaičius. Tai yra labai susiję. Teigiamą sąsają galima lengvai atsekti iš įgyvendinimų.

Kitas bruožas yra stiprus ryšys tarp išradimų ir jų pavertimo ekonomine veikla. Tetra Pak išradimas Švedijoje, SAAB firmos turbo, dializės, dinamito, viryklės ir šaldytuvo išradimai ir jų pavertimas ekonomine veikla yra geri tokio ryšio pavyzdžiai.

Šiandien R&D įžengė į naują etapą: prasidėjo jų globalizacija. Augančios išlaidos R&D dėl padidėjusio tarpvalstybinių R&D projektų lankstumo, intelektinių nuosavybės teisių stiprėjimas arba R&D veiklos apmokestinimas, taip pat svarbūs pasikeitimai politikoje palaiko šią tendenciją. 1995-2005 m. laikotarpiu mokslinių publikacijų, parašytų mokslininkų iš kelių šalių, kiekis patrigubėjo. Tarpvalstybinio bendradarbiavimo dalis bendrame pasaulio išradimų kiekyje padvigubėjo (nuo 4% 1991-3 iki 7% 2001-3). Nuo paskutiniojo praėjusio amžiaus dešimtmečio pradžios tarpvalstybinio pobūdžio išradimų dalis bendrame išradimų kiekyje padidėjo nuo 11% iki 16%).


Internalizacijos procesą tyrimų srityje palaiko DB galutiniai investicijų modeliai. Gerokai daugiau nei 16% visų pramonės R&D išlaidų OECD regione 2004 m. (1993 m. jos sudarė 12%) sudaro vietinių ir užsienio bendrovių filialų R&D, be to, daugelyje šalių užsienio investicijų kontroliuojami bendrovių filialai vykdo intensyvesnius R&D nei vietos firmos.

Nors R&D išlaidos vienam gyventojui įvairiose šalyse yra labai skirtingos, visur jos didėja. Svarbus šio didėjimo atspindys – R&D personalo gausėjimas.

1.2.4. Kultūrinė erozija 

Globalizacijos procesas reiškia dviejų skirtingų kultūrų dalyvavimą vienu metu. Pirmasis iš jų yra pasiekti „tam tikros kultūros“ viršutinę ribą. Ši viršutinė riba yra pasaulis. Visos nevienalytės kultūros ištirpsta dominuojančioje kultūroje, kuri apima visą pasaulį. Antrasis dalyvavimas yra susijęs su „kultūrų susispaudimu“. Skirtingos kultūros gyvuoja viena šalia kitos be jokio organizacinio principo. Kultūros sritis, apimanti vis daugiau kultūrinio judėjimo ir sudėtingumo, sudaro antrąjį kultūros globalizacijos etapą. Taigi esama svarbių neatitikimų tarp globalizacijos pasekmių kultūrai.

Kai kurie intelektualai, pavyzdžiui, John Meyer ir Daniel Bell, mano, kad globalizacija atneša integraciją. Kultūrinė globalizacija reiškia bendrą vietinių kultūrų formą. Šiai situacijai apibūdinti vartojama sąvoka „makdonaldizacija“. Šis terminas reiškia gyvenimo būdų, kultūrinių simbolių ir elgsenos panašumą. Pavyzdžiui, žmonės nuo Vokietijos iki Indijos, nuo Singapūro iki Brazilijos žiūri tuos pačius serialus (Dalasas), dėvi tos pačios firmos aprangą (Levi‘s) ir rūko tas pačias cigaretes (Marlboro).

Marshall McLuhan su „globalinio telekomunikacijų tinklo“ konceptualizacija ir Ohmae su „civilizacijos, peržengiančios valstybių sienas“ apibrėžimu žymi globalinės kultūros formavimąsi.

Šis panašumas, be abejo, nerodo, kad vietinės kultūros yra priklausomos nuo globalinės kultūros. Vietinės kultūros turi galimybių savaip interpretuoti globalinę kultūrą ir iš naujo ją apibrėžti savų autentiškų charakteristikų rėmuose. Šiuose rėmuose daugelis filosofų nuo Giddens iki Friedman, nuo Robertson iki Cox atmeta teiginį, kad globalizacija sujungs visas visuomenes į vieną ekonominį, politinį ir kultūrinį vienetą (kultūrinė integracija). Anthony Smith teigia, kad „globalinė kultūra“ yra problematiška. Anot jo, „globalinė kultūra“ yra neįmanoma, kadangi terminas „kultūra“ įvardija nevienalytį faktą.


Jei atsižvelgtume į interneto, palydovines ir mobiliojo ryšio sistemas ir faktą, kad olimpiniame komitete yra daugiau narių nei Jungtinėse Tautose (JT), būtų galima teigti, kad kultūrinė globalizacija sklinda greičiau nei ekonominė. Šis procesas yra tiek vietinių kultūrų laipsniško pranykimo globalinėje kultūroje, tiek vietinių kultūrų prisidėjimo prie globalinės kultūros priežastis. Kadangi globalinė kultūra labai lengvai, savaime iškraipo vietinę per technologijas, komunikaciją ir sąveiką, vietinių kultūrų apsauga ir jų indėlis į globalinę kultūrą yra pastangų ir valdymo reikalaujantis procesas.

1.2.5. Glokalizacija

Terminas „glokalizacija“ sukurtas sudūrus terminus „globalus“ ir „lokalus“. Šis terminas reiškia „prekių ir paslaugų, pritaikytų pasaulinėms rinkoms, bet atitinkančių vietines vertybes, kūrimą“. 

Daugelis autorių pripažįsta faktą, kad terminai glokalizacija ir globalizacija yra susiję. Pavyzdžiui, Ronald Robertson, apibrėždamas globalizaciją kaip „suskaidymo universalumo vienalaikiškumą ir universalumo suskaidymą“, iš tiesų akcentuoja globalizacijos ir glokalizacijos vienalaikiškumą.

Vienalaikės vietinių dalykų globalizacijos ir globaliųjų lokalizacijos problemą galima apibūdinti kaip dvejopą procesą – makrolokalizacijos (vietinių vertybių globalizacijos) ir mikroglobalizacijos (globalinių vertybių lokalizacijos).

Svarbiausi glokalizacijos bruožai yra šie:

1. Įvairovė – socialinio gyvenimo pagrindas.

2. Glokalizacija nepanaikina visų skirtumų.

3. Istorija ir kultūra yra skirtumų visose grupėse priežastis.

4. Glokalizacija slopina baimę, kad globalizacija sunaikins visus skirtumus.

5. Glokalizacija nežada pasaulio be jokių konfliktų ar įtampos; vietoj to ji paskatina istoriškesnį požiūrį į sudėtingą struktūrą.


Šioje plotmėje glokalizacija, reiškianti globalizacijos modifikavimą pagal vietos sąlygas, skiria globalizaciją nuo suvakarietinimo, amerikanizacijos ir net makdonaldizacijos. Dabar globalizacija evoliucionuoja, kad įtrauktų ir vietines vertybes.

2. Padariniai

Kadangi globalizacija apima daug sričių ir procesų, jos padariniai yra žymūs. Kai kurie padariniai matyti kasdieniame gyvenime, kai kurie yra platūs ir ne tokie ryškūs.
2.1. Matomi padariniai

Svarbus globalizacijos rezultatas yra erų kaitos paspartėjimas. Pažymėtina, kad žmogus, egzistuojantis šiame pasaulyje daugiau nei milijoną metų, pirmąjį žingsnį civilizacijos link žengė įsikurdamas vienoje sausumos vietoje, taigi, žemdirbystės kultūros pradžioje 10000 metų pr. Kr. Rašto išradimas 4000 m. pr. Kr. paspartino žmogaus vystymąsi. XIV amžiuje paplitęs spaudos naudojimas, reformacijos ir renesanso judėjimai, po kurių XVII a. pabaigoje įvyko pramoninė revoliucija, vertė žmogų vystytis, tačiau XX a. viduryje eros sąvoka ima keistis ir įgauna pagreitį. 8 XX a. dešimtmetis vadinamas kosmoso era dėl išsilaipinimo Mėnulyje 1969 m., 9 dešimtmetis – komunikacijos era dėl pažangos bendravime per palydovus, 10 dešimtmetis – žinių era: žinių visuomenė kaip išaugusios žinių svarbos rezultatas, o nuo 2000 metų prasidėjo vadinamoji informacijos era.

Informacijos eroje žmonės, naudodamiesi kompiuteriais, gali visą naują informaciją pasiekti internetu.

Faktas, kad 65 % pasaulinės prekybos po 2000 metų atliekama internetu, atskleidžia šios naujos sąvokos reikšmingumą.

2.1.1. Informacinės technologijos ir technologijų srautai

Technologinė plėtra – pažanga prekių gamyboje ir paslaugų teikime, rinkodaroje ir tiekimo metoduose (įskaitant organizacines firmų struktūras) vyksta žmogaus pažangos ir vystymosi centre. Technologinė plėtra nacionaliniame lygmenyje vyksta per išradimus ir inovacijas, esamų technologijų adaptaciją ir modifikaciją, taip pat per technologijų sklidimą tarp firmų, asmenų ir viešojo sektoriaus 

Statistinius rodiklius galima suskirstyti į tris pagrindines grupes: moksliniai išradimai ir inovacijos, esamų technologijų sklaida, nauda naujoms technologijoms. Kitas rodiklis yra vertinimo kriterijus kiek šalys yra veikiamos užsienio technologijų. Įvertinti technologijas tiesiogiai yra nelengva, nes jos neturi fizinės ir lengvai pamatuojamos būsenos, skirtingai nei, pavyzdžiui, pieštukai ar automobiliai. Skirtingai nei paslaugos, jos neturi ir aiškiai nustatytos kainos, kuri leistų įvertinti ir susumuoti. Vietoj to, jos yra įtvirtintos produktuose, tarpiniuose dariniuose ir procesuose. Todėl studijose, skirtose technologijoms įvertinti, reikėtų naudoti netiesiogines technikas, tokias, kaip išsilavinimo lygis, mokslininkų ir inžinierių skaičius, išlaidos tyrimams ir plėtrai bei personalui, technologijų sklaida, inovacijų rodikliai (išduotų patentų skaičius), veiklos aukštųjų technologijų srityje dalis eksporte ir pridėtinės vertės kūrime, taip pat nacionaliniai inovacijų gebėjimai.

Nagrinėjant technologijų sklaidą pasaulyje remiantis šiomis trimis pagrindinėmis rodiklių grupėmis, pirmajai grupei – moksliniams išradimams ir inovacijoms – galima naudoti mokslo ir technologijų straipsnių, patentų ir intelektinės nuosavybės, bei pajamų iš licencijavimo statistiką. Analizuojant matyti, kad šie kintamieji yra susiję su pajamomis. 2003 metų duomenimis, didelių pajamų šalyse 1 milijonui žmonių teko 83 straipsniai ir patentai, o tai yra 36 kartus daugiau nei atitinkamai mažų pajamų šalyse. 2004 metų duomenimis, mažų pajamų šalių įplaukos intelektinės nuosavybės ir licencijavimo yra beveik lygios nuliui..

Antrajai grupei, naudojančiai senesnes technologijas, galima naudoti tokią statistiką: elektros energijos suvartojimas vienam žmogui, telefono linijų skaičius 100 žmonių, skambučių telefonu kainos, greitkelių ir geležinkelių tankis, naudojimasis avialinijomis. Nors pajamos įtakos šiai statistikai neturi, analizuojant matyti, kad kultūra ir gebėjimai turi lemiamos reikšmės šių kintamųjų naudojimui. Didelių pajamų šalyse, lyginant su mažų pajamų šalimis, suvartojama 26 kartus daugiau elektros (2004 m.); yra 18 kartų daugiau telefono linijų ir naudojamasi jomis 20,7 karto pigiau (2004 m.), yra 3,25 karto daugiau intensyvių geležinkelių (2005 m.), yra 4,8 karto daugiau žemės ūkio mašinų ir traktorių (2003 m.), naudojamasi avialinijomis 60 kartų dažniau (2004 m.).


Trečioji grupė naudoja naujas technologijas. Šioje grupėje naudotina tokia statistika: besinaudojančių internetu, turinčių asmeninį kompiuterį, mobilųjį telefoną skaičius 1000 žmonių, taip pat interneto pralaidumas. Analizuojant šią statistiką matyti, kad pajamos turi tiesioginę įtaką, nes tokio pobūdžio plėtra yra pigesnė ir lankstesnė nei senesnės technologijos, reikalaujančios investicijų į infrastruktūrą. Didelių pajamų šalyse, lyginant su mažų pajamų šalimis, 1000 žmonių tenka 12 kartų daugiau besinaudojančių internetu (2005 m.), 163 kartus daugiau besinaudojančių plačiajuosčiu internetu (2005 m.), 53 kartus daugiau asmeninių kompiuterių (2004 m.), bei 19 kartų daugiau mobiliųjų telefonų (2004 m.).

Santykinis prekių ir paslaugų, kurias ekonomika gali sukurti panaudodama tam tikrą darbo jėgos ir kapitalo kiekį, efektyvumas yra vadinamas suminiu veiksnių produktyvumu (TFP). Apskritai TFP interpretuojama kaip gamybos technologijos ir jos augimo tempų vertinimo kriterijus, kuris laikomas pramonės pažangos rodikliu. Tarptautiniai TFP palyginimai atskleidžia didelius prekių gamybos ir paslaugų teikimo našumo skirtumus tarp didelių, mažų ir vidutinių pajamų šalių. Nuo 2005 m., vidutinis TFP mažų pajamų šalyse tesiekia 5 % našumo JAV. Nors šis atotrūkis mažų ir kiek mažesnių nei vidutinių pajamų šalyse mažėja, kiek didesnių nei vidutinių pajamų šalys tegali neatsilikti nuo didelių pajamų šalių.

Atsižvelgiant į šiuos rodiklius, technologijų sklaida pasižymi šiais bruožais:

· Nors technologinis šalių lygis priklauso nuo jų pajamų lygio, šio sąryšio pobūdis gali skirtis, priklausomai nuo analizuojamos technologijos apimties.
· Nors technologijų lygis turi tendenciją kilti didėjant pajamoms, technologijų lygis atskirose šalyse panašėja.
· Technologijų lygis šalyje gali būti labai skirtingas.
· Per pastarąjį dešimtmetį technologijų atotrūkis tarp vidutinių ir didelių pajamų šalių sumažėjo.
· Vidutiniškai technologijos greičiau tobulėjo mažų pajamų šalyse.
· Technologijų sklaida tarp šalių spartėja.
· Dėl to svarbiausias technologijos lygio bruožas yra technologijos sklaidos greitis šalies viduje.
2.1.2. Darbo hipermobilumas ir pasaulinė darbo sklaida

Kadangi juda beprecedentis žmonių skaičius, migracija yra vienas svarbiausių kintamųjų, nustatančių globalizacijos sąlygas XXI amžiaus pradžioje. Šiandieniniame mobiliame pasaulyje egzistuoja daug globalių tendencijų, veikiančių migraciją ir jos valdymą. Tai:
· Demografinės tendencijos,

· Ekonominiai skirtumai tarp išsivysčiusių ir besivystančių šalių,

· Prekybos liberalizavimas reikalauja mobilesnės darbo jėgos, kitaip sakant, globalizacijos,

· Komunikacijų tinklas, integruojantis visas pasaulio dalis,
· Tarptautinė migracija.


2005 metais 192 mln. žmonių (iš jų 49,6 % moterys) pasaulyje gyveno ne savo gimtojoje vietoje. Tarp 1965 ir 1990 tarptautinių migrantų skaičius padidėjo 45 milijonais, o tai yra metinis 2,1 % augimas. 2006 metais augimas siekė 2,9 %. Paskaičiuota, kad šių migrantų atliekamų pinigų pervedimų suma visame pasaulyje viršija 276 mlrd. USD, iš jų 206 mlrd. USD pervedami į besivystančias šalis. Nelegalių migrantų yra maždaug 30-40 mln., jis sudaro 15-20 % visų migrantų pasaulyje. Pastaraisiais metais migracija gali keistis pagal darbo migracijos traukos centrus.
5 lentelė : Migracijos statistika, 2005
	
	Imigrantų skaičius (milijonų žmonių)
	Imigrantų dalis regiono populiacijoje

	Europa
	64,1
	8,8

	Azija
	53,3
	1,4

	Šiaurės Amerika
	44,5
	13,5

	Afrika
	17,1
	1,9

	Lotynų Amerika
	6,7
	1,2

	Okeanija
	5,0
	15,2


Šaltinis: [Prieiga per internetą: http://www.iom.int/jahia/Jahia/pid/255], (Žiūrėta 2008.02.10).


2005 m. daugiausiai imigrantų turinti šalis buvo JAV – joje gyveno 38,1 mln. imigrantų. Po jos ėjo Rusija ir Vokietija, turinčios atitinkamai 12,1 ir 10,1 mln. Didžiausią emigrantų skaičių turinčios šalys – Kinija, Indija ir Filipinai, iš kurių emigravo atitinkamai 35, 20 ir 7 mln. gyventojų.

Kai kuriuose pasaulio regionuose migrantų skaičius mažėja:

· Nors Azijos migrantų skaičius, 1970 m. buvęs 28,1 mln., 2000 m. pasiekė 43,8 mln., Azijos dalis viso pasaulio migrantų kiekyje šiuo laikotarpiu sumažėjo nuo 34,5 % iki 25 %.
· Afrika taip pat patyrė tarptautinių migrantų dalies sumažėjimą: nuo 12 % 1970 m. iki 9 % 2000 m.
· Tai tinka ir Lotynų Amerikai bei Karibams (nuo 7,1 % iki 3,4 %); Europai (nuo 22,9 % iki 18,7 %) ir Okeanijai (nuo 3,7 % to 3,3 %).

· Nuo 1970 iki 2000, tik Šiaurės Amerika ir buvusi TSRS pasiekė savų migrantų dalių padidėjimo (atitinkamai nuo 15,9 % iki 23,3 % ir nuo 3,8 % iki 16,8 %). Šio padidėjimo TSRS priežastis yra ne migrantų skaičiaus padidėjimas, bet valstybės sienų naujas nubrėžimas.


Tarptautinių migrantų kiekis sukoncentruotas palyginti nedideliame šalių skaičiuje. 75 % tarptautinių migrantų gyvena 12 % visų šalių.


Siekiant nustatyti, kas yra globaliausia: darbo jėga, prekyba ar kapitalo srautai, galima būtų panagrinėti šių kintamųjų dalis pasaulio darbo jėgos ištekliuose, produkcijos kiekyje ir bendrajame kapitale. Nuo 2004 m., migracija sudaro tik 3 % visų darbo jėgos išteklių, o tarptautinė prekyba sudaro maždaug 13 % produkcijos, o kapitalo srautai sudaro vidutiniškai 15-20 % bendrojo kapitalo. Taigi, statistika atspindi, kad globalios darbo jėgos yra mažiau nei tokios prekybos ar kapitalo.

2.2. Giluminiai padariniai

Pastaruosius penkis dešimtmečius dominavo trinarė struktūra. Vienas narys buvo pliuralistinės ekonomikos, pagrįstos rinkos ekonomika, kitas – socialistinės valstybės, prisirišusios prie planinės ekonomikos. Trečiąjį narį sudarė buvusios (daugiausiai Vakarų) kolonijos – besivystančios šalys. Šios šalys pažymi socioekonominiais, politiniais ir kultūriniais skirtumais. Tačiau TSRS iširimas 1990 m. padėjo vietoj dvipolio pasaulio atsirasti vienpoliui pasauliui, pagrįstam rinkos ekonomika ir demokratija. Visi šie politiniai ir ideologiniai pokyčiai padidino globalizacijos sąvokos populiarumą ir padidino jos greitį ir pagilino jos padarinius.
2.2.1. Ekonominės problemos

Globalizacija daro labai didelį poveikį ekonomikoms. Ji turi reikšmingų padarinių tokiems ekonomikos aspektams, kaip pajamos, pajamų pasiskirstymas, kapitalo formavimas, įmonės, gamyba, konkurencija ir informacijos srautai. Šioje dalyje siekiama identifikuoti šiuos poveikius.
2.2.1.1. Pajamos, pajamų pasiskirstymas ir skurdas

Norint pamatyti šalių pajamų skirtumus, netgi nereikia statistikos. TV žiūrovas lengvai gali pamatyti, kad Angolai kenčiant nuo bado, futbolininkai kitose šalyse kartais uždirba milijonus dolerių. Pasaulyje 3 milijonai žmonių miršta nuo ŽIV, taigi 15 milijonų vaikų kasmet netenka vieno arba abiejų tėvų, mažiausiai 1,6 milijardo žmonių gyvena sveikatai kenksmingose sąlygose, kasmet pusė milijono moterų miršta nėštumo metu arba gimdydamos. Antra vertus, yra apskaičiuota, kad (2006 m. duomenimis) 94970 žmonių turi finansinio turto, kurio vertė viršija 30 mln. USD, o bendra jų turimo finansinio turto vertė viršija 13,1 trilijonų USD, 9,5 mln. žmonių turi finansinio turto, vertinamo daugiau nei 1 mln. USD, o bendra jų turimo finansinio turto vertė viršija 37,2 trilijono USD.

2008 m. duomenimis, šalys, kuriose pajamos vienam gyventojui neviršija 905 USD, vadinamos mažų pajamų šalimis; kuriose pajamos vienam gyventojui yra tarp 906 USD ir 3.595 USD, vadinamos mažesnių nei vidutinių pajamų šalimis, kuriose pajamos vienam gyventojui yra tarp 3.595 USD ir 11.115 USD vadinamos didesnių nei vidutinių pajamų šalimis, o tos, kuriose pajamos vienam gyventojui yra 11.116 USD ar didesnės vadinamos didelių pajamų šalimis. Atitinkamai iš 210 šalių, kurių gyventojų skaičius viršija 30.000, 53 šalys yra mažų pajamų, 55 šalys – mažesnių nei vidutinių pajamų, 41 šalis – didesnių nei vidutinių pajamų, o 61 šalis – didelių pajamų. 2006 m. Norvegijoje buvo didžiausios nominaliosios pajamos – ten jos siekė 66.530 USD, o Burundyje buvo mažiausios – 100 USD. Tais metais vidutinės pajamos pasaulyje buvo 7.439 USD. Perskaičiavus šiuos pajamų skaičius pagal perkamosios galios paritetus siekiant eliminuoti kainų skirtumus šalyse, 2008 m. turtingiausi žmonės gyvena JAV – jų vidutinės pajamos yra 44.260 USD, o neturtingiausi – Burundyje – 100 USD. Pasaulio vidurkis yra 10.218 USD. Panagrinėjus istorinį pajamų kitimą, matyti, kad net išsivysčiusiose pramoninėse šalyse 1976 m. vidutinės pajamos buvo maždaug 6.200 USD. Kitaip sakant, nelieka abejonių, kad pasaulyje pajamų augimas nuo to laiko buvo žymus.

Pajamų pasiskirstymas, kaip ir pajamų kilimo tempai, šalyse skiriasi. Globalaus pajamų pasiskirstymo studijos skirstomos į du tipus: ieškančias skirtumų ir ieškančias supanašėjimų. Štai ieškančios skirtumų pavyzdys: nustatyta, kad pajamų atotrūkis tarp Afrikos šalių ir Vakarų šalių (JAV, Kanados, Australijos ir Naujosios Zelandijos) 1820 m. buvo 1:2,6, 1980 m. – 1:12, o 1998 m. – 1:20. Bet yra ir mokslinių studijų, ieškančių supanašėjimų. Tokio atsiskyrimo priežastis gali būti skirtinga pajamų konceptualizacija (nominalių valiutų kursų arba pajamų, suderintų pagal perkamosios galios paritetą), skirtingi matavimo būdai (kraštutinės vertės ir Gini koeficientas), taip pat skirtingi duomenų šaltiniai. Kiekvienas matavimas turi savų privalumų ir trūkumų, tad visi jie vertintini kaip teisingi.

Pajamų pasiskirstymo pasaulyje pablogėjimo priežastys gali būti:

· Spartesnis OECD šalių augimas,
· Greitesnis gyventojų skaičiaus didėjimas besivystančiose šalyse,

· Menkas našumo kilimas kaimiškose Kinijos vietovėse, taip pat Indijoje ir Afrikoje,

· Didėjantys našumo ir pajamų skirtumai tarp urbanizuotų ir kaimiškų Kinijos ir Indijos dalių – pajamų pasiskirstymo pablogėjimas didelėse šalyse,

· Prekybos pokyčiai išsivysčiusių šalių naudai (išsivysčiusių šalių eksportuojamų pramonės ir technologijų prekių kainos kyla sparčiau nei besivystančių šalių eksportuojamų prekių ir paslaugų kainos).

Statistika aiškiai rodo pajamų lygio skirtumus. Šalys gali nustatyti skurdo ribą remdamosi tam tikromis normomis. Be to, nustatomi kai kurie tarptautiniai matavimai, kad būtų galima lyginti tarptautiniu mastu. Iš jų plačiausiai žinomi yra gyventojų, gyvenančių už mažiau nei 1 USD per dieną (visiškas skurdas) ar iki 2 USD (skurdas), dalys bendrame gyventojų skaičiuje. Šios dalys Nigerijoje yra atitinkamai 70,8 % ir 92,4 % (2003 m. duomenimis). Tačiau daugumoje šalių šios dalys atitinkamai nesiekia 2 % ir 20 %..

Nors pajamų pasiskirstymas tarp šalių blogėja, skurdas mažėja. Šiandien žmonės išsikapsto iš visiško skurdo, tačiau lyginant su išsivysčiusiomis šalimis, kuriose pajamos sparčiai auga, tampa skurdesni. Tai savo ruožtu mažina viduriniąją klasę ir didina atotrūkį tarp turtingųjų ir skurdžių.

2.2.1.2. Kapitalas, Finansai, FDI ir DB

Finansinės globalizacijos mastas ir apimtis iki 1914 m. yra išties įspūdingi. Europos akcijų biržose buvo prekiaujama daugiau nei 60 vyriausybės vertybinių popierių ir firmų akcijų iš kone viso žemyno ir visų sektorių. Londonas neabejotinai buvo pasaulio finansų centras, bet Berlynas ir Paryžius metė jam iššūkį. 30 klasikinio aukso standarto metų nebuvo apribojimų finansiniams srautams ir sienas peržengiantys finansiniai srautai pasiekė neįtikėtiną lygį. Tarp 1880 ir 1914 m. Britanijos eksportas sudarė vidutiniškai nuo 4 iki 5 % jos BVP. Europos šalys, sekdamos Britanijos pėdomis, eksportuoti kapitalą pradėjo paskutiniajame XIX a. ketvirtyje, o XX a. JAV įsiliejo į pirmąjį pasaulinį kapitalo rinkos bumą kaip kapitalo eksportuotojos. Panašus tarptautinių finansų bumas buvo 30 metų po Bretton-Woods sistemos, įvedusios pastovius valiutų kursus ir apribojimus kapitalo sąskaitai, griūties. Iki 1990 m. kapitalo srautų liberalizavimas išplito ir į besivystančias šalis. Pasaulio finansų rinkos išaugo po 1990 m. Šiandien frazė finansų globalizacija yra vartojama kasdieniame gyvenime.

2006 m. tiesioginis užsienio kapitalas sudarė pusę grynojo kapitalo srautų į besivystančias šalis. FDI įplaukos 2006 m. padidėjo 38 % ir pasiekė 1,31 trilijono USD (antras pagal dydį skaičius, po 1,41 trilijono 2000 m.). Šis padidėjimas, nors skirtinguose lygiuose, vyko trijuose regionuose, būtent: išsivysčiusiuose, besivystančiuose bei Pietų Europos ir Nepriklausomų Valstybių Sandraugos (NVS) šalyse. FDI įplaukos į išsivysčiusias šalis padidėjo 45 % ir pasiekė 857 mlrd.
FDI kiekis didėja kasmet, kadangi FDI įplaukos auga kartu su globalizacijos procesu. 1990 m. apskaičiuota FDI suma buvo 1,78 trilijono USD, 2006 m. pabaigoje ši suma buvo 12 trilijonų USD.
3 diagrama: FDI įplaukos

[image: image4]
Šaltinis: UNCTAD, 2007, p. 3.


5 didžiausios pasaulio nefinansinės DB yra General Electric (JAV), Vodafone Group (Jungtinė Karalystė), General Motors (JAV), British Petroleum Company PLC (Jungtinė Karalystė) ir Royal Dutch/Shell Group (Jungtinė Karalystė ir Nyderlandai). Tarp pirmųjų 100 DB yra 12 Vokietijos, 2 Honkongo, 2 Korėjos, 1 Meksikos, 1 Malaizijos ir 1 Singapūro bendrovė, tačiau nėra Turkijos, Čekijos ar Lietuvos bendrovių. Į daugiausiai šalių investavusi DB yra German Deutsche Post AG, turinti investicijų 103 šalyse.

2004 m. Turkijoje, Vokietijoje ir Kinijoje buvo atitinkamai 2.129; 9.225 ir 42.753 užsienio DB filialų. Šie filialai sukūrė 2,28 mln. darbo vietų, o Vokietijoje ir Kinijoje – 24 mln. Priešingai, Vokietija turi 22.997 filialų visame pasaulyje. Iš viso pasaulyje užsienio DB filialai užsienyje buvo sukūrę 21,52; 25,10 ir 72,63 mln. darbo vietų atitinkamai 1982, 1990 ir 2006 m. Kita su užimtumu susijusi medalio pusė yra tai, kad DB investicijos užsienyje, o ne buveinės šalyje, eksportuoja užimtumą. Pavyzdžiui, Vokietija užsienyje per savo DB sukuria užimtumo už 4,61 mln. Tai reiškia, kad Vokietija netenka užimtumo už 2,33 mln. dėl DB gamybos tipo. Šis skaičius JAV yra 3,5 mln., o Japonijoje 3,71 mln. Nors šalių, darančių FDI, vyriausybės imasi atsargumo priemonių, kad kapitalas nebūtų išvežtas, priimančiosios šalys, pritraukiančios FDI, panaudoja šį kapitalą savoms nedarbo problemoms spręsti.

Reikšmingiausi dvišaliai FDI santykiai pasaulyje yra tarp Jungtinės Karalystės ir JAV, Honkongo ir Kinijos, JAV ir Jungtinės Karalystės, Japonijos ir JAV, bei Vokietijos ir JAV (pirmoji šalis yra investuotoja, antroji – priimančioji šalis, skirstoma pagal FDI įplaukas). FDI kiekis šiose šalyse 2005 m. buvo 1,13 trln. USD.


Pagaliau šalys gali būti skirstomos pagal jų FDI efektyvumą ir potencialą. Atitinkamai Kinija, Čekija, Lietuva, Honkongas ir Jungtinė Karalystė pasižymi tiek dideliu efektyvumu, tiek potencialu; Vokietijos, Turkijos, Japonijos ir JAV potencialas didelis, bet efektyvumas mažas. Šalys, kurių ir potencialas, ir efektyvumas mažas, paprastai yra Afrikos šalys.

2.2.1.3. Gamyba ir konkurencingumas

Pastaraisiais metais globalinė ekonomika keitėsi: buvo šalinamos kliūtys prekių, paslaugų, kapitalo ir darbo jėgos judėjimui, spartėjo technologijų ir mokslo pažanga. Nors pervežimų ir ryšių pigimas sumažino buvimo vietos svarbą ir paskatino įmones perkelti savo veiklą į nebrangias vietas, technologijų pažanga atveria naujas galimybes verslui. Tai verčia vyriausybes skirti daugiau dėmesio palankesnės verslui aplinkos kūrimui ir šalies konkurencingumo stiprinimui.
6 lentelė: Pasaulinio konkurencingumo indeksai
	Šalies vieta
	2005
	2006
	2007 / 2008

	Vokietija
	6
	8
	5

	Čekija
	29
	29
	33

	Lietuva
	34
	40
	38

	Turkija
	71
	59
	53

	Singapūras
	5
	5
	7

	Korėja
	19
	24
	11

	Kinija
	48
	54
	34


Šaltinis: PEF, 2007 ir 2006.


Tarptautinis konkurencingumas yra su rinkodara susijusi sąvoka. Jei šalys realizuodamos savus produktus sėkmingai konkuruoja, tuomet gamyba yra prasminga. Jei šalies gaminamos prekės ir teikiamos paslaugos nesugeba konkuruoti, tuomet tos šalies gamyba yra beprasmė, jai geriau importuoti, nei gaminti savo šalyje. Nacionalinį konkurencingumą rodo Pasaulio ekonomikos forumo (PEF) „Pasaulinis konkurencingumo indeksas“.

7 lentelė: Pajamų statistika
	Milijardų $
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	Pasaulio
	BNP
	32.030
	32.131
	35.013
	40.373
	45.222
	48.482

	JAV
	BNP
	9.930
	10.145
	10.927
	12.059
	12.913
	13.446

	Vokietijos
	BNP
	1.978
	1.899
	2.115
	2.545
	2.876
	3.018

	Čekijos
	BNP
	588
	613
	746
	940
	1.141
	1.295

	Lietuvos
	BNP
	11
	13
	15
	19
	24
	27

	Turkijos
	BNP
	166
	174
	198
	269
	342
	394

	Kinijos
	BNP
	1.273
	1.407
	1.631
	1.928
	2.273
	2.642

	

	$
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	Pasaulio
	BNP vienam gyventojui
	5.216
	5.168
	5.563
	6.338
	7.016
	7.439

	JAV
	BNP vienam gyventojui
	34.800
	35.180
	37.570
	41.060
	43.560
	44.970

	Vokietijos
	BNP vienam gyventojui
	24.020
	23.020
	25.620
	30.840
	30.870
	36.620

	Čekijos
	BNP vienam gyventojui
	5.750
	6.010
	7.310
	9.210
	11.150
	12.680

	Lietuvos
	BNP vienam gyventojui
	3.270
	3.630
	4.330
	5.560
	6.910
	7.870

	Turkijos
	BNP vienam gyventojui
	2.420
	2.510
	2.800
	3.780
	4.750
	5.400

	Kinijos
	BNP vienam gyventojui
	1.000
	1.100
	1.270
	1.500
	1.740
	2.010


Šaltinis: [Prieiga per internetą: http://ddp-ext.worldbank.org/ext/DDPQQ/showReport.do?method=showReport], (Žiūrėta 2008.02.08), Oficiali Pasaulio banko internetu svetainė (Sparčioji užklausa).

Kaip matyti iš 6 lentelės, šalių vietos reitinge pokyčiai gali būti dideli arba nedideli. Svarbi yra pastovi tendencija. Šios didėjimo arba mažėjimo tendencijos nėra pastovios, po tam tikros ribos jos gali virsti nedideliais pokyčiais. Pavyzdžiui, pirmąsias penkias vietas dalijasi 7‑8 šalys. Žemesnes vietas užimančios šalys gali pasiekti didelių pokyčių. Tai yra šalys, išnaudojančios gamybos, technologijų ir žinių globalizaciją. Geri pavyzdžiai yra Singapūras, Korėja, Honkongas ir Taivanis. Jiems iš paskos seka Malaizija ir Kinija. Nors ir atsilieka nuo šių šalių, Turkija kopia aukštyn ir yra daug žadanti šalis.

Sparčios globalizacijos eroje šalys gauna tiek pajamų, kiek jos geba konkuruoti. Pasaulio pajamos nuolat auga, tačiau atskiroms šalims tenkančios dalys skiriasi. Taigi tarp šalių susiformuoja atotrūkiai pajamų ir vienam gyventojui tenkančių pajamų požiūriu. Šalims, galinčioms integruotis į pasaulinę ekonomiką, globalizacija suteikia progą padidinti savo pajamas, bet antra vertus, sustiprina konkurenciją ir apsunkina integraciją į pasaulinę ekonomiką.

2.2.1.4. Žinių globalizacija

Didėjant ekonomikų atvirumui, vis daugiau žmonių ir įmonių dalyvauja anksčiau rinkoje nebuvusio ryšio stiprinimo procese, į kurį įeina žinios ir žinių, kultūrų, ideologijų ir technologijų srautų integracija.

Žinių globalizacija gali skirtis priklausomai nuo ekonomikos ir sektorių. Egzistuoja keturi žinių globalizacijos sluoksniai. Jie yra:

1. Vietinės industrinės specializacijos aptarnaujančios pasaulį ir veiklos, pagrįstos specifine kvalifikacija: Šis pavadinimas apima labiausiai išvystytas ir su vieta susijusias išsivysčiusių ekonomikų veiklas.
a. Nugalėtojui atitenka visos prekės ir paslaugos: Yra keletas funkcijų, kurias atlieka visame pasaulyje žinomi asmenys arba tie, kurie teikia įvairias paslaugas ir yra gerai žinomi tokiuose sektoriuose, kaip finansinės paslaugos, žiniasklaida, sportas, mokslas ir medicina. Šių asmenų vykdoma veikla gali būti su nedidelėmis išlaidomis perkelta į tarptautines rinkas. Tai galima atlikti pranešant vartotojams apie veiklą ir jos ypatumus arba adaptuojant vartojimo modelius, kad tie produktai būtų paklausūs.
b. Į eksportą nukreiptas specializuotas pramoninis klasteris: tokių specializacijų per pastaruosius 25 metus padaugėjo. Kiekviena šalis turi kažkiek prekių ir paslaugų, kurias gerai gamina ar teikia dėl to, kad yra įgijusi pranašumų: masto, santykinių pranašumų susijusių su ištekliais, institucijų turimų įgūdžių ir gamybinės, prekybinės ar mokslinės patirties (know‑how). Šie veiklos tipai yra svarbesni nei anksčiau, nes jie išsidėsto klasteriuose ir nuolatiniuose technologiniuose mokymosi procesuose.

Abiem atvejais žinių globalizacija nevyksta. Žinios yra įtvirtintos ten, kur jos kuriamos ir jų dubliavimas neįmanomas. Tad dėl šios gamybos rūšies atsiranda specializacija ir prekyba.
2. Globalizacija taikant perkėlimą (pasaulinės produktų grandinės): Tai yra nuo konkrečios vietos nepriklausomos gamybos perkėlimas į pigaus darbo regionus per FDI ar licencijavimą. Šiuo atveju įvyksta žinių srautas iš buveinės šalies į priimančiąją šalį.
3. Į prekybą nepatenkantys ar tik tam tikroje vietoje parduodami produktai: Kai kuriais produktais negalima prekiauti, nes jie yra būdingi tik tam tikriems regionams. Tad gamyba vykdoma ten, kur jie bus vartojami. Kitaip sakant, gamyba priklauso nuo vietos. Tokiomis sąlygomis gamyba rinkoje vykdoma naudojant pasaulyje žinomus firmų ženklus. Kitaip tariant, dominuoja globalaus ir lokalaus (glokalizacija) mišinys Kadangi DB standartizavo visus gamybos procesus, žinių, ypač žinių ir idėjų globalizacijos, srautai priskiriami nematerialiajam turtui.
4. Ginčytinos rinkos gamybos ir paslaugų sektoriuose: Tai yra standartizuoto produkto, tokio, kaip ilgalaikio naudojimo prekės, gamybos priemonės ir kitos tarpinės prekės, gamyba. Kadangi standartizuoti produktai apskritai gaminami naudojantis kodifikuotomis žiniomis, žinių globalizacija yra gana plati. Tokiomis sąlygomis gali įvykti masto ekonomijos ir vertikaliosios integracijos.

Visuose gamybos tipuose galima kalbėti apie globalizaciją. Galima kalbėti netgi apie globalizaciją pirmajame sluoksnyje, kuris yra uždariausias žinių globalizacijai per šalutinį poveikį ir kitų sukurtų produktų atgaminimą. Žinių ir komunikacijos technikos tobulėjimas, gamybos globalizacija ir konkurencijos sustiprėjimas skatina žinių globalizaciją. Globalios žinios savo ruožtu stiprina konkurenciją, taigi ir našumą.
2.2.2. Aplinkosaugos problemos

Susirūpinimas aplinkosauga visame pasaulyje sustiprėjo pripažinus faktus, kad ekologiniai procesai neapsiriboja valstybių sienomis, aplinkosaugos problemų pasekmės nepaiso sienų (ekosistemos ir vandens telkiniai, palaikantys gyvybę, peržengia valstybių ribas; oro tarša pasklinda po visus žemynus ir vandenynus, yra tik viena atmosfera, sauganti nuo klimato pokyčių ir žalingų UV spindulių), o šių problemų pasekmės yra globalinės, pavyzdžiui, Černobylio katastrofa paveikė daug šalių nuo Bulgarijos iki Kanados. Šioje plotmėje samprata, kad žmonės turėtų gebėti globaliai mąstyti ir elgtis, atneša naują globalinės atsakomybės aspektą – atsakomybę ne tik už pasaulinius išteklius, bet ir už pasaulinį teisingumą.

Todėl sąryšius tarp aplinkos ir globalizacijos reikėtų nagrinėti iš naujo ir į juos atsižvelgti. Šių sąryšių ignoravimas reiškia globalizacijos aspektų ir prigimties klaidingą aiškinimą, svarbiausių galimybių, kurios gali būti naudingos sprendžiant sudėtingiausias žmonijai kylančias aplinkosaugos problemas, praradimą. 

Faktas, kad pasaulio ekonomika globalizuojasi nacionalinėms ekonomikos integruojantis į tarptautinę ekonomiką, kelia sunkumų globalinei aplinkai ir gamtos ištekliams; tai savo ruožtu apsunkina aplinkos būklės išlaikymą ir įrodo žmogaus priklausomybę nuo aplinkos. Globali ekonomika gali turėti pasaulinius išorės veiksnius ir padidinti nelygybę pasaulyje.


Globalus aplinkos pobūdis reikalauja globalaus aplinkos valdymo ir iš tikrųjų yra tarptautinių sutarčių ir institucijų infrastruktūros formavimo, taip pat jų augimo priežastis.


Nors globalizacijos ir aplinkos ryšio svarba yra akivaizdi, žinių apie tai, kaip šios dvi varomosios jėgos sąveikauja tarpusavyje, nėra pakankamai. Literatūra apie globalizaciją ir aplinką yra nekonkreti (aptaria tik bendrybes), trumparegiška (dėmesį sutelkia tik į sąsajas su prekyba) ir/arba šališka (dėmesį sutelkia tik į globalizacijos pasekmes aplinkai, bet ne atvirkščiai). 

Tačiau ryšys tarp aplinkos ir globalizacijos yra dvikryptis. Ne tik globalizacija veikia aplinką, bet ir aplinka daro poveikį globalizacijai. Šioje plotmėje egzistuoja tokios penkios ryškios aplinkos–globalizacijos sąryšio sąveikos:

1. Spartus globalios ekonominės veiklos intensyvėjimas, taip pat itin svarbių ir ribotų gamtos išteklių paklausos didėjimas gali neigiamai veikti nuolatinį ekonominės gerovės didėjimo procesą. Šios situacijos reikšmingumą pabrėžia kai kurios studijos, atskleidžiančios, kad gamybinis gamtos pajėgumas viršijamas 25-30 %, arba faktas, kad kasmet 2,5 mln. žmonių netenka savo gyvybės dėl aplinkos problemų, įskaitant oro ir vandens užterštumą, žemos sveikatos apsaugos kokybės Azijos ir Ramiojo vandenyno regione.

2. Tarpusavyje susiję globalizacijos ir gamtos žalojimo procesai kelia naujas grėsmes jau ir taip nesaugiam pasauliui. Jie neigiamai veikia ekosistemas ir visuomenes, bent jau pačias trapiausias. Didžiausia grėsmė kyla neturtingiausioms visuomenėms. Pavyzdžiui, manoma, kad netgi neatsižvelgiant į neigiamą klimato kaitos poveikį, žmonių, kuriuos neigiamai paveiks vandens trūkumas, skaičius 2025 m. išaugs iki 5 mlrd. nuo dabartinių 1,7 mlrd.

3. Neseniai praturtėję ir nuo seno turtingi turėtų suvokti ekologinės erdvės, kurioje gyvena, ribotumą, ir elgtis pagal žmonių, kuriems mažiau pasisekė, poreikius ir teises. Šiame kontekste „cecho“ metafora (gamyba besivystančiose šalyje, pavyzdžiui, Kinijoje,o vartojimas turtinguose regionuose, pavyzdžiui, Europoje ar Šiaurės Amerikoje) iš tiesų reikalauja įtraukti „cechą“ į tiekimo grandinę, kuri yra (a) iš tikrųjų globalaus pobūdžio ir (b) ne vien ekonominė, bet ir aplinkosauginė.
4. Vartojimas – tiek Šiaurėje, tiek Pietuose – lemia ne tik globalinę aplinką, bet ir globalizacijos ateitį.
5. Nerimas dėl pasaulinių rinkų ir visuotinės aplinkos susimaišys ir ims labiau priklausyti vienas nuo kito.


Sudėtingiausias aplinkosaugos problemas, su kuriomis šiandien susiduria pasaulis, kelia išsivysčiusios arba besivystančios šalys, kurios yra industrializuotos arba industrializuojasi. 1990 m. JAV ir Kinija išmetė atitinkamai 4.818,3 ir 2.398,9 metrinių tonų anglies dioksido (CO2). 2004 m. jos išmetė atitinkamai 6.045,8 ir 5.007,1 CO2. Taigi per šį laikotarpį JAV CO2 emisija padidėjo 20 %, o Kinijos – daugiau nei 100 %. 1990‑2004 m. laikotarpiu pasaulio CO2 emisija kasmet didėjo vidutiniškai po 2 %, nors kasmetinis didėjimas besivystančiose šalyse yra 5,7 %, o OECD šalyse – 1,3 %. Galima teigti, kad šios skirtumo priežastis yra dėl globalizacijos vykstantis gamybos iškėlimas į besivystančias šalis. Antra vertus, daugiau nei pusę viso CO2 kiekio išmeta kelios išsivysčiusios šalys. Dėl šios priežasties 1997 m. Japonijoje pasirašyto (šiuo metu turinčio 174 šalis nares) Kioto protokolo – vieno iš svarbių žingsnių į priekį kovojant su gamtos problemomis (ypač globaliniu atšilimu) – vis dar nepasirašė labiausiai išplėtotą pramonę turinti šalis – JAV. 19 šalių, įskaitant Turkiją, vis dar nepaskelbė savo pozicijos.

Pagaliau, nors egzistuoja organai, nustatantys sistemos problemas, kurias sukelia aplinka ir globalizacija, šių organų pastangos nėra vieningos, joms stinga koordinuotumo ir nuoseklumo. Pastangų ir priemonių holistiniam „sistemos“ apdorojimui arba labai trūksta, arba jos prastai išnaudojamos.

2.2.3. Socialinės problemos

2006 m. pasaulyje gyveno 6,52 mlrd. žmonių. Daugiausiai gyveno Kinijoje (1,31 mlrd.) ir Indijoje (1,1 mlrd.). Kaip ir pajamos, žmonių skaičius pasaulyje pasiskirstęs netolygiai. Nors Honkonge viename km2 gyvena 6.728 žmonės, o Singapūre 6.376, Mongolijoje ir Namibijoje gyvena vos 2, o Australijoje – 3 žmonės.


Išsilavinimo lygis, kurį galima vertinti kaip infrastruktūrą plėtros kelyje, šalyse gali būti labai skirtingas. Nors raštingumo lygis tokiose šalyse kaip Lietuva ar Latvija siekia beveik 100 %, Malyje jis tesiekia 24 %. Kitas išsilavinimo rodiklis yra baigusiųjų pradinę mokyklą dalis. Kai kuriose šalyse ši dalis gali būti 100 % ar daugiau (dėl žmonių, nepatenkančių į reikiamą amžiaus grupę, mokymo), tačiau Centrinės Afrikos Respublikoje, 2005 m. duomenimis, jis tesiekia 23 %. Lyginant 1991 m. ir 2005 m. duomenis, lengvai matyti įgijusiųjų pradinį išsilavinimą dalies daugėjimas. Labiausiai padaugėjo Venesueloje – nuo 43 % iki 92 %. Išsilavinimo lygio skirtumai yra glaudžiai susiję su šių šalių investavimu į švietimą. Nors kai kuriose šalyse išlaidos švietimui nesiekia 1 % BVP (Indonezijoje 0,9 %), kai kuriose šalyse jos viršija 10 % (Botsvanoje 10,7 %). Besivystančios šalys didina švietimui skirtų lėšų dalį valstybinėse išlaidose. Todėl besivystančios ir išsivysčiusios šalys švietimo atžvilgiu darosi panašios.

Šiandien nebėra lytinės diskriminacijos pradiniame ir viduriniame mokyme. 2005 m. duomenimis blogiausias santykis buvo Centrinės Afrikos Respublikoje – 60 % (moterų ir vyrų studentų santykis), bet šioje šalyje įvyko ženklus pagerėjimas nuo 1991 m. buvusių 40 %.


Vidutinė gyvenimo trukmė šalyse skiriasi. Jis priklauso nuo šių šalių sveikatos apsaugos, aplinkos, kultūros ir gerovės lygių. Pavyzdžiui, 2005 m. Zambijoje vyrų gyvenimo trukmė buvo 39, o moterų – 38 metai. Honkonge vidutinė vyrų gyvenimo trukmė buvo 79 m., o moterų – 85 m. Analizuojant mirtingumą (tūkstančiui žmonių) nesulaukus 5 metų, matyti, kad pasaulio vidurkis nuo 1991 m. buvusių 95 sumažėjo iki 75 2005 m. Deja, blogiausia kūdikių mirtingumo statistika yra besivystančiose šalyse, tokiose, kaip Siera Leonė, Nigerija, Centrinės Afrikos Respublika ir Malis. Net ir šiose šalyse mirtingumo rodikliai gerėja. Prie šio gerėjimo reikšmingai prisideda įvairių sveikatos ir paramos institucijų pagalba besivystančioms šalims, taip pat žinių ir sveikatos paslaugų globalizacija.

Analizuojant vienam gyventojui tenkančių išlaidų sveikatos apsaugai statistiką, matyti, kad skirtumas tarp didžiausių (JAV – 6.096 USD) ir mažiausių (Kongo Respublika – 15 USD) išlaidų yra 400 kartų (2004 m. duomenimis). Šis didžiulis atotrūkis sudaro netgi kūdikių skiepijimo prieš tuberkuliozę ir tymus skirtumus (Čade 2005 m. tik 40 % kūdikių buvo paskiepyti prieš tuberkuliozę ir tik 23 % – prieš tymus). Panašus vaizdas dominuoja sveikatos paslaugose ir geresniame vandens šaltinių naudojime. Nors išsivysčiusiose šalyse šiomis paslaugomis naudojasi 100 % gyventojų, besivystančiose šalyse šie skaičiai atitinkamai yra 10 % ir 50 %. Gerai yra tai, kad šios dalys didėja.

3. Diskusija

Visapusiškai įvertinus globalizacijos naudą ir kainą, matyti, kad vieni šį procesą palaiko, kiti siekia jo išvengti. Šioje dalyje analizuojamos šalininkų ir priešininkų institucijos ir idėjos.
3.1. Globalizacijos šalininkai: neoliberalus požiūris

Švedijoje įsteigta kaip ne pelno organizacija, Pasaulio ekonomikos forumas (PEF) yra nepriklausomas ir tarptautinis. Jį 1971 m. sausį sumanė grupė verslininkų, vadovaujamų Europos Komisijos ir Europos pramonės asociacijos. Jis buvo įkurtas Europos vadybos forume Ženevoje, Švedijoje. Tačiau Bretton Woods fiksuotųjų valiutų kursų sistemos žlugimas 1973 m. ir Arabų ir Izraelio karas išplėtė šių susitikimų tematiką nuo vadybos iki ekonomikos ir socialinių problemų, o politiniai lyderiai į Davosą buvo pakviesti 1974 m. sausį. Europos vadybos forumas 1987 m. buvo pervadintas į Pasaulio ekonomikos forumą ir stengėsi išplėsti savo aprėptį, kad galėtų spręsti tarptautinius konfliktus.

Organizacija siekia pasaulinės valdymo sistemos, pagrįstos ne tik taisyklėmis, bet ir vertybėmis. Jos moto yra „verslininkystė kaip pasaulinis visuomenės interesas“. Jos nariai (1000 stambiausių bendrovių, vykdančių veiklą visame pasaulyje, esančių tarp geriausių bendrovių savo pramonės šakoje ir/arba šalyje ir vaidinančių vadovaujantį vaidmenį formuojant jų pramonės šakos ir/arba regiono ateitį bei 200 palyginti mažų bendrovių iš besivystančių šalių) yra įsitikinę, kad be ekonominio vystymosi, socialinė plėtra negalima, ir atvirkščiai.

Organizacijos vizija susideda iš trijų dalių, būtent:

· Būti svarbiausia organizacija, formuojančia ir stipinančia pasaulio bendruomenes-lyderes,

· Būti kūrybine jėga, formuojančia pasaulines, regionines ir pramonės šakų strategijas,

· Būti bendruomenių, kurios deda globalias pastangas, kad pasaulis vystytųsi, pasirinkimų katalizatoriumi.

Nauda nariams yra tai, kad jie atpažįsta ir daro įtaką dviems naujiems pokyčiams:
· Svarbiausių pasaulio problemų vyriausybės, verslai ar pilietinė visuomenė negali išspręsti vieni ir
· Strateginių pasaulio vizijų, kurios apibūdinamos kaip sudėtingos, netvirtos ir sinchronizuotos, neįmanoma įgyvendinti pasyviai. Šias vizijas galima įgyvendinti nuolatos bendraujant su partneriais ir tais, kurie yra kompetentingiausi savo tyrimų srityje.

Todėl siekdama įgyvendinti savo misiją, PEF suformavo integruotą vertybių grandinę, įtrukdama pasaulio lyderius į bendruomenes, inspiruodama jiems strategines vizijas ir skatindama jų iniciatyvas.

Kitas globalizacijos šalininkas yra Vašingtono Susitarimas, kurį 1989 m. inicijavo John Williamson, siekdamas paremti krizes patyrusias šalis per Vašingtone, DC įsikūrusias institucijas, pavyzdžiui, TVF, Pasaulio banką (PB) ir JAV Iždo departamentą. Vašingtono Susitarimą sudaro dešimt specialių ekonominės politikos rekomendacijų (fiskalinės politikos drausmė, valstybinių išlaidų perskirstymas, mokesčių reforma, rinkos nustatoma palūkanų norma, konkuruojantys valiutų kursai, prekybos liberalizavimas, FDI įplaukų liberalizavimas, privatizacija, suvaržymų pašalinimas ir nuosavybės teisių apsauga), kurios laikomos „standartiniu“ reformų paketu.

Laikui bėgant „Vašingtono Susitarimas“ įgavo antrą reikšmę, kuri kartais Vadiman neoliberalizmu arba rinkos fundamentalizmu, kai rinkų vaidmenys yra didesni, o vyriausybės vaidmenys yra riboti.


Ypač dėl šios, antrosios, platesnės formuluotės Vašingtono Susitarimas tapo pavienių asmenų ir grupių, laikančių jį būdu atverti menkiau išsivysčiusias šalis DB ir jų savininkų iš pirmaujančių pasaulio ekonomikų investicijoms, aršios kritikos taikiniu.

Ši kritika dažnai remiasi 1999‑2002 m. Argentinos ekonomikos krizėmis, kuriose, jų manymu, buvo akivaizdūs Vašingtono Susitarimo strategijos trūkumai, nes Argentina pritaikė daugumą strategijų, kurias rekomenduoja Susitarimas.

Daugelis prekybos liberalizavimo kritikų, pavyzdžiui, Noam Chomsky, Susan George ir Naomi Klein nurodo Vašingtono Susitarimą kaip vartus į menkai išsivysčiusių šalių darbo rinkų išnaudojimą, daromą išsivysčiusių šalių bendrovių. Muitų ir prekybos apribojimų sumažėjimas leidžia prekėms laisvai judėti tarp šalių pagal situaciją rinkoje, tačiau dėl griežtos vizų išdavimo tvarkos darbo jėga laisvai judėti negali. Tai sukuria tokį ekonominį klimatą, kai prekės yra gaminamos menkai išsivysčiusiose šalyse naudojantis pigia darbo jėga, o po to yra eksportuojamos į išsivysčiusias pasaulio ekonomikas, DB pasiimant didelius antkainius. Kritikai teigia, kad darbuotojai trečiojo pasaulio šalyse yra vargšai: nors jie ir gauna didesnius atlyginimus nei gaudavo iki prekybos liberalizacijos, šie atlyginimai tirpsta dėl infliacijos. Nors DB savininkai turtėja, darbuotojai pirmojo pasaulio šalyse praranda darbą.

Kai kuriuos kritikų teiginius, ar net juos visus, Vašingtono Susitarimo šalininkai neigia vadovaudamiesi specifiniu supratimu. Pavyzdžiui, infliacijos tempai pastaraisiais metais yra mažiausi. Fabrikų, įkurtų užsienio kapitalo, darbininkai uždirba daugiau, jiems sudarytos geresnės darbo sąlygos lyginant su dirbančiais vietos firmose. Daugumoje Lotynų Amerikos šalių ekonomikos augimas yra pasiekęs didžiausią, o skolų aptarnavimas – žemiausią lygį ekonomikos atžvilgiu. Nepaisant šio makroekonomikos augimo, skurdas ir nelygybė Lotynų Amerikoje yra didelė. Beveik 2 iš 3 žmonių pajamos per dieną nesiekia 2 USD. Vėlgi, trečdalis gyventojų stokoja elektros, sanitarinių sąlygų ir turbūt 10 mln. vaikų kenčia nuo prastos mitybos.
3.2. Globalizacijos priešininkai: judėjimas prieš globalizaciją

Kalbėdamas Hiustono universitete, Nobelio premijos laureatas Rigoberta Manchu pasakė: „Globalizacija – kapitalo ir ypač komunikacijos sistemų stiprėjimas – veikia ne tik vietinių, bet ir neturtingųjų žmonių gyvenimą. Kai yra kalbama apie laisvąją prekybą, kalbama ne apie mažus ir vidutinio dydžio komercinius sektorius, bet apie dideles monopolijas. 

Globalizacijos priešininkai sutelkia dėmesį ne į tokius skaičius, kaip PB skelbiamas BVP ir jo išvestinės, bet į indeksus, pavyzdžiui, į Planetos laimės indeksą (Happy Planet Index), kurį skaičiuoja Naujosios ekonomikos fondas. Šis indeksas pagrindinį dėmesį skiria tarpusavyje susijusioms esminėms pasekmėms, tokioms, kaip socialinis susiskaldymas, demokratijos mirtis, spartus ir platus gamtos žalojimas, naujų ligų plitimas, didėjantis skurdas ir susvetimėjimas.

Judėjimo prieš globalizaciją priešakyje esanti organizacija – Pasaulio socialinis forumas (PSF).

PSF – tai susitikimas, kasmet organizuojamas judėjimo prieš globalizaciją, ar ją keisti siekiančio judėjimo, narių, kurio tikslas yra koordinuoti pasaulines kampanijas, keistis organizavimo strategijomis ir jas tobulinti, taip pat informuoti vieniems kitus apie judėjimus visame pasaulyje ir jų aktualijas. Jos devizas yra „Kitas pasaulis yra įmanomas“. Paprastai šis susitikimas vyksta sausio mėn., kai jo „didysis kapitalistinis konkurentas“, PEF, renkasi Davose, Šveicarijoje.


PSF paskatino daugelio regioninių socialinių forumų (pvz., Europos, Azijos ir Viduržemio jūros socialiniai forumai), taip pat daugelio vietinių ir nacionalinių socialinių forumų (pvz., Turkijos, Liverpulio ir Bostono socialiniai forumai), kūrimą.

PSF apibrėžia save ir savo misiją savo principų chartijoje. Chartijoje rašoma, kad Forumas yra atvira platforma kiekvienam, prisidedančiam prie keitimosi idėjomis, pasiūlymais, patirtimi ir tarpusavio ryšiais siekiant efektyviai veikti demokratinėje aplinkoje. Jis yra universalus. Jis atmeta globalizacijos procesą, tarnaujantį DB interesams. Jis siekia suvienyti pasaulio nevyriausybines organizacijas, tačiau nėra tokių organizacijų atstovas. Niekas neturi teisės atstovauti forumui. Organizacijos, dalyvaujančios šio forumo susitikimuose, gali laisvai reikšti savo idėjas. Forumo struktūra nėra vienalytė, jis yra atviras skirtumams, su sąlyga, kad bus gerbiami Forumo principai; tai yra organizacija, neturinti religijos, steitizmo, karinių ar šališkų aspektų. Forumas prieštarauja visoms represinėms ekonomikoms, požiūriams į plėtrą ir istoriją bei jų naudojimą kaip vyriausybių poveikio priemonę. Jis taip pat prieštarauja rasistiniams, seksistiniams ir aplinkos taršos kapitalistinės globalizacijos padariniams. Jis skatina nacionalinius ir tarptautinius organizacijų ir socialinių judėjimų ryšius, kad galėtų lengviau siekti savo tikslų. Jis leidžia vietiniams savo dalyvių judėjimams tapti globaliais.

Be PSF, yra ir kitų organizacijų prieš globalizaciją. Jų priešprieša globalizacijai yra skirtinga apimties ir turinio požiūriais. Pagrindiniai tokie judėjimai yra:

Tarptautinis globalizacijos forumas (TGF): Tai institucija, kurią sudaro aktyvistai, ekonomistai, mokslininkai ir tyrėjai; ji analizuoja ir kritikuoja kultūrinius, socialinius, politinius ir aplinkosauginius ekonomikos globalizacijos padarinius, vykdo tyrimus šiaurėje ir pietuose bei teikia rekomendacijas. Ji įkurta 1994 m. Organizacija labiausiai kritikuoja tai, kad trūksta kritiško „laisvosios prekybos“, „neoliberalizmo“, arba tokių institucijų ir sutarčių, kaip Pasaulio prekybos organizacija (PPO), TVF ir Šiaurės Amerikos laisvosios prekybos sutartis (NAFTA), vertinimo. TGF skatina vienodesnes, demokratiškesnes ir labiau besirūpinančias ekologija ekonomikas, galinčias būti alternatyva tiek neoliberalizmui, tiek globalizacijai. Ieškodamas alternatyvų, Forumas akcentuoja gyvuojančią demokratiją, paramą vietiniam, ekologiniam tvarumui, bendrą paveldą, įvairovę, žmogaus teises, verslą ir gyvenimą, maisto saugą, lygybę ir atsargumo principą. Be to, Forumas teigia, kad globalizacijos institucijos, TVF, PPO ir PB yra atsidūrusios teisėtumo krizėje.
Globalinė žmonių akcija (PGA): Tai organizacija, globalizacijos priešininkų judėjimų iš visų žemynų sukurta Ženevoje 1998 n. vasarį. Šis judėjimas apibūdina save kaip kapitalizmo ir neoliberalizmo priešininką. Judėjimas savo taisyklėse, manifeste ir organizaciniuose principuose save vadina kapitalizmo, imperializmo, diskriminacijos, rasizmo ir tarptautinio kapitalo hegemonijos priešininku. Šioje plotmėje judėjimo požiūriai yra radikalesni nei kitų organizacijų.
CorpWatch (CW): Ši organizacija pirmą kartą buvo įkurta 1996 m. ir pavadinta Transnacionaliniu išteklių ir veiksmų centru (TRAC), o 2001 m. kovą pasivadino CorpWatch. Organizacija atkreipė dėmesį analizuodama prastas darbo sąlygas Nike sudaromas Vietname ir Enron prieš jos žlugimą, taip pat bendroves, gaunančias pelno iš karų. Ši organizacija apibūdina save kaip globalizacijos priešininkę tokiose srityse, kaip žmogaus teisės, socialinis teisingumas, ekologinis tvarumas, taika, neigiami ekonominiai veiksmai, korporacijų skaidrumas ir atskaitingumas.
Žemės draugai (FE): Ši 1971 m. įkurta organizacija daugiausiai sprendžia aplinkosaugos problemas. Organizacija turi keletą objektų klimato kaitos, perdirbimo, energiją taupančių namų, organinės žemdirbystės ir gamtos apsaugos srityse. Organizacija vadovaujasi tokiomis idėjomis: „rytojus egzistuoja“, „kiekvienam – teisinga dalis“, „pakeiskime geresnės ekonomikos taisykles“. Šioje plotmėje organizacija priešinasi įmonėms ir globalizacijai, jei jos daro neigiamą poveikį aplinkai.
4. Tarptautinės prekybos teorijos 

Tarptautinė prekyba nagrinėja prekių, paslaugų ir mokėjimų srautus tarp šalių ir šiuos srautus reguliuojančią politiką bei jos padarinius šalies gerovei. Trumpai tariant, tarptautinė prekyba nagrinėja fizinį šalių keitimąsi prekėmis ir dėl šių transakcijų kylančias problemas; tarptautiniai finansai nagrinėja politiką, reglamentuojančią užsienio prekybos rinkas, mokėjimų balansą ir mokėjimų disbalansą.

Tarptautinės prekybos teoriją galima traktuoti kaip ekonomikos teorijos plėtinį, apimantį tam tikras problemas, kylančias dėl tarptautinės prekybos.

Tarptautinės prekybos teoriją pirmą kartą akademiškai aptarė Adam Smith 1776 m. garsiojoje savo knygoje, žinomoje trumpu pavadinimu „Tautų turtas“. Smith aiškino klasikinę prekybos teoriją ir parodė, kad prekyba yra naudinga abiem prekiaujančioms pusėms. Smith aprašytas abipusis naudingumas prieštaravo tuomet dominavusiam požiūriui. Iki Smith teorijos dominavo merkantilizmo požiūris. Merkantilizmas teigia, kad „tautų turtas“ matuojamas tauriaisiais metalais, auksu ir sidabru, ir šalių gamybiniais pajėgumais. Todėl kiekviena tauta nori kuo daugiau aukso ir laiko eksportą naudingu, o importą (išskyrus žaliavų importą) – žalingu. Tad prekyba vienai pusei naudinga, o kitai – žalinga. Nors eksportuotojai išlošia, importuotojai pralošia. Taigi ypatingai svarbus yra Smith absoliučiojo pranašumo abipusės naudos suvokimas.
4.1. Smith ir Ricardo: Klasikinis požiūris

Pirmuosius mokslinius žingsnius tarptautinės prekybos teorijos link žengė Adam Smith (1776, The Wealth of Nations: An Inquiry into the Nature and Causes) ir David Ricardo (1817, On the Principles of Political Economy and Taxation). Tai darydami jie turėjo keletą prielaidų. Jos yra:
· Tikrieji sektoriaus ir monetariniai pokyčiai yra vienas nuo kito nepriklausomi (pinigų neutralumas).

· Visos kainos (ir užsienio valiutų keitimo kursai) yra lankstūs ir reguliuojami tobulosios konkurencijos.

· Gamybos veiksnių kiekis yra pastovus, o visi veiksniai pilnai panaudojami (visiškas užimtumas).

· Gamybos veiksniai yra paslankūs šalių viduje, tačiau nejudantys tarp šalių.

· Technologijos lygis (taigi, gamybos funkcijos) šalies viduje yra toks pat, tačiau šalyse gali skirtis.

· Vartotojų skoniai yra pastovūs ir tarptautinė prekyba skonių neveikia.

· Pajamų pasiskirstymą yra pastovus.

· Nėra prekybos barjerų pervežimų, žinių ir komunikacijos požiūriu.


Smith mano, kad bendrasis pasaulio turtas nėra pastovus, užsienio prekyba gali padidinti abiejų, ne tik vienos, pusių turtą, todėl pasaulio turtas auga didėjant pasauliniam našumui dėl darbo pasiskirstymo ir specializacijos ir remdamasis prielaidomis bando paaiškinti tarptautinę prekybą vadovaudamasis absoliučiojo pranašumo teorija. Smith teigia, kad šalis, galinti gaminti daugiau produkcijos su vienu darbo vienetu turi absoliutųjį pranašumą toje prekėje. Pavyzdžiui, abiem šalims bus naudinga, jei Vokietija specializuosis plieno gamyboje, o Turkija – kviečių ir viena su kita prekiaus, nes Vokietija pagamina 1 vienetą kviečių su sąnaudomis, kurių reikia pagaminti 2,5 vieneto plieno. Tačiau Turkija gali pagaminti 1 vienetą kviečių su tokiomis sąnaudomis, kokių reikia vis 0,5 vieneto plieno pagaminti. Todėl tarptautinė prekyba esant kainų santykiui 1 vienetas kviečių=1,5 vieneto plieno bus pelninga abiem šalim.

Antra vertus, Ricardo teigia, kad absoliučiojo pranašumo teorija riboja tarptautinę prekybą, jis negali paaiškinti prekybos, kuomet viena šalis turi absoliučiuosius pranašumus abiejų prekių gamyboje; vietoj to jis išplėtojo lyginamojo pranašumo teoriją. Atitinkamai, jei Turkija gali pagaminti tik 10 vienetų plieno arba 40 vienetų kviečių su vienu darbo vienetu, o Vokietija gali pagaminti 50 vienetų plieno ar kviečių, Smith teigia, kad Vokietija turi absoliutųjį pranašumą abiejų prekių gamyboje ir prekybos nebus, bet Ricardo teigia, kad net ir tokiu atveju prekyba bus naudinga abiem pusėms. Vokietija gali pagaminti 1 vienetą kviečių su 1 vieneto plieno savikaina. Antra vertus, Turkija gamina vieną vienetą kviečių už 0,25 vieneto plieno savikainą, kitaip tariant, Turkija gali gaminti kviečius palyginti žemesne kaina. Tokiu atveju tarptautinė prekyba esant kainų santykiui 1 vienetas kviečių=0,6 vieneto plieno bus pelninga abiem šalim.

Klasikinė prekybos teorija buvo kritikuojama dėl jos supaprastintų prielaidų. Nors supranta gamybos veiksnius išskyrus darbą, būtent kapitalą ir gamtos išteklius, klasikiniai ekonomistai supranta gamtos išteklius kaip dovaną, o kapitalą – kaip sukauptąjį darbą. Taigi klasikinė prekybos teorija yra pagrįsta darbo vertės teorija ir neįtraukia kitų gamybos veiksnių. Kita kritiška pastaba yra tai, kad klasikinė prekybos teorija apima pasiūlos pusės analizę, bet paklausos – ne. Be to, jai trūksta technologinės pažangos, gamybos veiksnių mobilumo, produkto diferenciacijos ir netobulosios konkurencijos – visa tai apima šiuolaikinės teorijos.

4.2. Neoklasikinės prekybos teorijos

Neoklasikiniai ekonomistai, vartodami sąvoką „alternatyviosios sąnaudos“ vietoj darbo teorijos vertės, apimančios ne tik darbą, bet ir kitus veiksnius, pataisė Ricardo modelį. Pagal šią teoriją, gamyba yra visų veiksnių, naudojamų kartu, rezultatas. Todėl sąnaudos, kurios yra atvirkščioji našumo pusė, yra išteklių, sunaudojamų pagaminti 1 vienetui prekės, suma, kuri apskaičiuojama sudedant visas naudotų veiksnių pinigines vertes. Alternatyviosios prekės sąnaudos yra pirminės kitos prekės gamybos suma, padidinanti pirmąją prekę 1 vienetu.

Pripažinus, kad gamybos procese yra daugiau nei vienas veiksnys, tampa neįmanoma palyginti atskirų veiksnių produktyvumą skirtingose šalyse, nes kai gamyboje visi veiksniai yra naudojami tuo pačiu metu, neįmanoma įvertinti vieno veiksnio produktyvumą atimant jį iš kitų veiksnių. Gamyba – tai bendrai panaudotų visų veiksnių įnašų rezultatas. Todėl negalima įvertinti atskirų veiksnių produktyvumų, galima įvertinti tik jų bendrąjį produktyvumą. Dėl to pasitelkiant alternatyviųjų sąnaudų analizę parodoma, kad tarptautinio specializavimosi negalima nustatyti lyginant atskirų veiksnių produktyvumą. Neoklasikinėje sistemoje lyginamos gamybos išlaidos. Ši teorija prideda įkainojimą, pavyzdžiui, 1 vienetas kviečių=€30, o 1 vienetas plieno=€10, prie galutinės kainos 1 vienetas kviečių = 3 vienetai plieno ir tuomet pasiekia alternatyviąsias sąnaudas. 

Neoklasikinėje prekybos teorijoje gamybos pajėgumai ir alternatyviosios sąnaudos analizuojami taikant transformacijos kreives, o paklausos sąlygas – indiferentiškumo kreives.

Antra vertus, neoklasikinė prekybos teorija negali paaiškinti skirtingų vietos kainų skirtingose šalyse. Šį trūkumą aptiko ir pašalino Heckscher ir Ohlin įnašai – Heckscher-Ohlin teorija. Teorija teigia, kad šalis turi lyginamąjį pranašumą gaminant tą prekę, kuri reikalauja to veiksnio, kurio šalyje apstu. Iš Heckscher-Ohlin modelio, dar žinomo kaip Veiksnio pranašumo teorija, kilo veiksnio kainos suvienodinimo, pajamų paskirstymo ir Rybczynski  teorijos.

Veiksnio kainos suvienodinimo teorija teigia, kad laisvoji prekyba duoda tuos pačius rezultatus ir veiksnių rinkoje, kuri suvienodina veiksnių kainas esant tobulajam tarptautinių veiksnių mobilumui, netgi esant netobulajam tarptautinių išteklių mobilumui. Pirma, Heckscher teigia, kad veiksnių kainos išsilygina esant laisvajai prekybai, po to Ohlin pataisė absoliučiąją lygybę į lygybės tendenciją, o galiausiai Samuelson analitiškai įrodė veiksnių kainos susilyginimą esant laisvajai prekybai.

Stolper ir Samuelson, prieštaraudami Ricardo idėjai „laisvoji prekyba neša naudą, o protekcionizmas daro žalą visiems šalyje“, kuri buvo labiausiai pripažinta daugiau nei šimtmetį, pateikė su užsienio prekyba susijusio pajamų pasiskirstymo teoriją. Ši teorija teigia, kad laisvoji prekyba yra naudinga veiksniui, intensyviai naudojamam eksporto sektoriuje, o protekcionizmas naudingas veiksniams, naudojamiems importo pakeitimo sektoriuose. Kitaip tariant, nors ekonomika kenčia nuo protekcionizmo, žmonės, dirbantys importo pakeitimo sektoriuje, turi naudos. Apskritai imant, laisvoji prekyba yra naudinga didžiajai daliai šalies veiksnių, o protekcionizmas – mažai.

Rybczynski teorija, išvesta iš Heckscher-Ohlin teorijos ir analizuojanti gamybos rezultatus dėl pokyčių veiksnių pasiūloje, atmeta, kad dviejų prekių, dviejų veiksnių ir visiško užimtumo modelyje, kuomet veiksnio pasiūla didėja, prekės, kuriai reikia šio veiksnio, gamyba intensyviai auga, o kitos prekės, kuriai reikia kito veiksnio, gamyba sparčiai mažėja dėl veiksnių persimetimų tarp sektorių.

Nors neoklasikinė prekybos teorija papildo šią teoriją alternatyviosiomis sąnaudomis ir taip pat egzistuoja šią teoriją papildančios Heckscher-Ohlin, Stolper-Samuelson ir Rybczynski teorijos, teorija kritikuota dėl jos trūkumų. Svarbiausia tokia kritika yra Leontief paradoksas.

Leontief sukūrė įvesties ir išvesties lentelės techniką aprūpinimo gamybos veiksniais teorijai patikrinti ir formuodamas „tipinių prekių krepšelius“ analizavo 1947 m. JAV užsienio prekybos duomenis. Tačiau jis gavo rezultatą, kad JAV, imliausia kapitalui šalis pasaulyje, eksportuoja darbui imlias prekes, o importuoja kapitalui imlias prekes. Šis rezultatas vadinamas Leontief paradoksu; dėl jo pasirodė nauja literatūra.

4.3. Alternatyvos

Dėl Leontief paradokso kilusių diskusijų apie aprūpinimą gamybos veiksniais, nuo 1950ųjų tarptautinei prekybai paaiškinti buvo sukurtos naujos teorijos.
Kvalifikuotų darbuotojų teorija: Tokie autoriai, kaip Keesing ir Kenen nurodo, kad didžiąją tarptautinės prekybos tarp pramoninių valstybių dalį galima paaiškinti kvalifikuotos darbo jėgos skirtumais. Teorija teigia, kad šalys, tam tikruose sektoriuose turinčios daug profesionalių, kvalifikuotų darbininkų, dažniausiai specializuojasi prekių, reikalaujančių šių dalykų, gamyboje. Antra vertus, šalys, turinčios daug nekvalifikuotų darbininkų, turi pranašumų prekių, nereikalaujančių kvalifikuotos darbo jėgos, gamyboje.
Technologijų atotrūkio teorija: Šią teoriją, akcentuojančią imitacijos procesą, 1961 m. pasiūlė Posner. Teorija teigia, kad šalys, kurios išranda naują prekę ar gamybos procesą, tampa pirmosiomis tos prekės eksportuotojomis. Laikui bėgant, kai technologija paplinta, yra nukopijuojama arba nuosavybės teisės nustoja galios, prekę ima gaminti ir kitos šalys ir dėl pigios darbo jėgos ir gamtinių išteklių pranašumų šios šalys gamina mažesne kaina, nei šalis išradėja. Tokiu būdu prekę ima eksportuoti mažiau išsivysčiusios šalys. Šalis išradėja ima importuoti, nes nepajėgia su tomis šalimis konkuruoti. Geriausias to pavyzdys – kadaise buvusi didžiausia tekstilės eksportuotoja, Didžioji Britanija dabar yra tekstilės importuotoja.
Produkto gyvavimo ciklo teorija: Šią teoriją, akcentuojančią standartizacijos procesą, 1966 m. sukūrė Vernon. Ji yra apibendrinta ir papildyta technologijų atotrūkio teorijos versija. Kaip minėta FDI dalyje aptartose teorijose, ją sudaro 5 etapai, šalis išradėja, sukūrusi ir standartizavusi naują produktą, 5 etapo pabaigoje tampa grynąja importuotoja. Kitaip tariant, produkto gyvavimo ciklo teorija bando paaiškinti dinaminį lyginamąjį naujo produkto ir gamybos proceso pranašumą, o ne statinį lyginamąjį Heckscher-Ohlin modelio pranašumą.
Pirmenybių panašumo teorija: Ši hipotezė, 1961 m. suformuluota švedų ekonomisto Linder, nagrinėja prekybą nevienodomis pramonės prekėmis. Laikantis šio požiūrio, prekyba prekėmis priklauso ne nuo gamybos sąnaudų, bet nuo skonių ir pirmenybių panašumo, tai yra, paklausos sąlygų. Pagrindinis veiksnys, nulemiantis skonį ir pirmenybes, yra santykinės pajamos.

Pasak Linder, firmos šalyje gamina prekes, kurių reikia didžiajai daliai visuomenės ir kurių rinka didelė. Kadangi firmos gamina siekdamos patenkinti vietinę paklausą, jos įgyja patirties ir efektyvumo gaminant tą prekę. Vėliau šios prekės eksportuojamos į šalis, kuriose vyrauja panašus skonis ir pirmenybė teikiama panašiems dalykams arba, plačiau, į šalis, kuriose pajamų lygis yra panašus. Antra vertus, mažas ar dideles pajamas gaunančių asmenų, turinčių skirtingus skonius ir teikiančių pirmenybę skirtingiems dalykams, paklausą patenkina importas iš šalių, kuriose dominuoja skoniai, panašūs į šių asmenų. Laikantis šio požiūrio, dar vadinamo „dalinai sutampančiais poreikiais“, prekyba pramonės prekėmis bus intensyvi tarp tų šalių, kuriose teikiama pirmenybė panašiems dalykams ir yra žmonės gauna panašias pajamas.

Linder teorija nesusilaukė didelio palaikymo, nes ji negali paaiškinti prekybos pramonės prekėmis, neturinčiomis vidaus rinkos arba, kitaip sakant, gaminamomis tik eksportuoti.

Masto ekonomijos teorija: Kai kurių prekių vidutinė gamybos kaina priklauso nuo gamybos apimties ar masto. Jei gamybos apimčiai didėjant vidutinė savikaina mažėja, tai mažėja kaina ir didėja masto grąža.

Veiksnio pranašumo teorijoje dominuoja pastovios masto grąžos prielaida. Jei grąža didėja dėl masto ekonomijos, prekyba tampa pelninga net kai abi pusės identiškos visais atžvilgiais. Tai dar vienas prekybos tipas, kurio negali paaiškinti Heckscher-Ohlin teorija.

Masto ekonomijos, be stambių bendrovių pranašumo sąnaudomis mažų atžvilgiu, sukelia netobulosios konkurencijos susidarymą.

Monopolinės konkurencijos teorija: Priešingai aprūpinimo gamybos veiksniais teorijoje daromai prielaidai, realiame gyvenime prekės, ypač pramoninės, nėra homogeniškos, nes prekės skiriasi savo sudedamosiomis dalimis, vartojimu, išvaizda, ar bent jau prekės ženklais.

Tradiciškai laikoma, kad pasaulio prekyba yra keitimasis prekėmis, gaminamomis nepanašių ar visiškai skirtingų sektorių. Tačiau šiuo metu daugiausiai prekiaujama besiskiriančiomis to paties sektoriaus prekėmis. Tai vadinama intraindustrine prekyba (dvikrypte prekyba). Monopolinės konkurencijos teorija aiškina dvikryptės prekybos pramoninėmis prekėmis atvejį masto ekonomijose.

Mintis panaudoti masto ekonomijas verčia firmas gaminti vienos ar kelių rūšių prekes, o ne įvairių rūšių ir tipų prekes. Iš tikrųjų to priežastis yra galimybė pakeisti besiskiriančias prekes viena kita ir firmų siekis sumažinti išlaidas tarptautinei konkurencijai. Stiprėjant kelių rūšių ar tipų gamybai, įvyksta specializacija, panaudojamos efektyvesnės mašinos ir išnaudojama masto ekonomija. Tuo būdu šalys tampa to produkto eksportuotojomis, o importuoja kitus tos prekės tipus iš kitų šalių.

4.4. Naujos prekybos teorijos

Teorijos, vadinamos naujomis prekybos teorijomis, iš tikrųjų yra alternatyvios teorijos. Naujos prekybos teorijos yra tos, kurios įtraukia masto, tinklo, inovacijų ir globalios konkurencijos sąvokas.

Firmos sąnaudos gali būti sumažintos dviem būdais. Gamybos mastui augant pastoviosios vieneto sąnaudos mažės, o kintamųjų sąnaudų sumažėjimas jas padidins (vidinės masto ekonomijos); kaip ir sektoriaus, kurioje firma veikia, mastas, tos firmos išlaidos mažės ir jos tikimybė rasti kvalifikuotos darbo jėgos, įgalinančios kokybišką indėlį ir keitimąsi patirtimi, padidės. 

Inovacijos gali padėti firmos išvengti aprūpinimo gamybos veiksniais apribojimų šalyje. Technologijų tobulėjimas ir lengvinantis R&D firmų poveikis inovacijoms daro pokyčius lemiantį poveikį aprūpinimui gamybos veiksniais, nes tarp daugelio gamybos veiksnių įtraukiamos ir žinios. 

Darbas tinkle leidžia firmoms internalizuoti patirtį, įgytą keičiantis žiniomis, „greitas“ patirtis, mokymąsi stebint ir mokymąsi darant.


Firmų konkurencingumas pasauliniu mastu priklauso ne tik nuo nacionalinio aprūpinimo gamybos veiksniais ar firmos struktūros, bet ir nuo platesnio spektro kintamųjų, paminėtų Porter deimante, pavyzdžiui, veiksnio sąlygų, paklausos sąlygų, susijusių ir šalutinių sektorių, taip pat firmų strategijų, struktūrų ir konkurencingumo.

5. Globalizacijos ir internacionalizacijos reguliavimas

Globalizacijos paspartėjimas po antrojo pasaulinio karo buvo ekonomistų, verslininkų ir politikų, supratusių neigiamą protekcionizmo ir menkos tarptautinės ekonominės integracijos poveikį, planų rezultatas. Dėl šių žmonių veiklos įvyko Bretton Woods konferencija ir prasidėjo įvairių institucijų, siekiančių skatinti augimą ir valdyti neigiamus globalizacijos proceso padarinius, kūrimas. Buvo įkurtas Tarptautinis rekonstrukcijos ir plėtros bankas (Pasaulio bankas-PB) ir TVF. Po to buvo pasirašytas Bendrasis susitarimas dėl muitų ir prekybos (GATT). Juo siekta pašalinti kliūtis tarptautinei prekybai. Urugvajaus raunde (1984-1995) buvo įkurta PPO, skirta komerciniams ginčams spręsti ir standartinei prekybos platformai kurti. Be to, buvo pasirašyta daug dvišalių ir daugiašalių sutarčių, pavyzdžiui, Mastrichto sutartis ir NAFTA, kurių tikslas – sumažinti muitus ir pašalinti kliūtis prekybai.

Egzistuoja tam tikri veiksniai, paspartinantys ir išplečiantys globalizacijos sritį. Jie yra:

1. Stambios tarptautinės organizacijos, norinčios veikti ir, jei įmanoma, kontroliuoti politinius pasaulio procesus (pavyzdžiui, Jungtinės Tautos),
2. Tarptautiniai paktai – didelės apimties sutartys, apimančios daug šalių (pavyzdžiui, Šiaurės Atlanto Sutarties organizacija (NATO)),
3. Didelės ir daug narių turinčios transnacionalinės ekonominės asociacijos (pavyzdžiui, Europos Sąjunga, Šiaurės Amerikos Asociacija, Juodosios jūros ekonominio bendradarbiavimo organizacija),
4. DB, veikiančios daugiau nei vienoje šalyje, esančios verslo, gamybos ir prekybos centrai, bankai ir korporacijos,

5. Tam tikri socialiniai-politiniai judėjimai, vadinami tarptautinėmis tendencijomis ir darantys didelę įtaką žmonėms, šalims ir kone žemynams, pvz., etninis nacionalizmas, fundamentalizmas, feminizmas, ekologiniai judėjimai.


Vykstant šiems pokyčiams ir esant tokiems veiksniams, iškilo tarptautinės organizacijos ir integracijos. Šios institucijos ir sutartys yra itin svarbios, nes valdo ar kreipia globalizacijos procesą.
5.1. Tarptautinės organizacijos

Nacionaliniame lygmenyje stabilizuojančios institucijos yra socialiniai ir finansiniai saugumo tinklai. Tarptautiniu lygiu tokios organizacijos yra PPO, TVF, Bazelio bankininkystės priežiūros komitetas, PB, OECD ir kitos.

5.1.1. Tarptautinis valiutos fondas - TVF

TVF – tarptautinė organizacija, turinti 185 šalis nares. Ji įkurta 1944 m. skatinti tarptautiniam valiutiniam bendradarbiavimui, keitimo kursų stabilumui, bei tinkamai keistis priemonėmis; skatinti ekonominį augimą ir didelį užimtumą, taip pat teikti laikinąją finansinę pagalbą šalims, siekiant padėti pagerinti mokėjimų balanso reguliavimą, kuris savo ruožtu reiškia globalizacijos reguliavimą atskirų šalių lygiu.

Kai kurios šalys žvelgia į globalizaciją kaip į naudingą procesą (raktą į pasaulio ekonomikos plėtrą ateityje), kuris taip pat yra neišvengiamas ir negrįžtamas. Kiti jį sutinka priešiškai, netgi jo baiminasi, būdami įsitikinę, kad tai didina nelygybę tiek tarp atskirų tautų, tiek jų viduje, kelia grėsmę užimtumui ir gyvenimo standartams bei trukdo socialinei pažangai.

Globalizacija siūlo plačias galimybes vystymuisi, kuris yra iš tiesų pasaulinis, tačiau ji nevyksta tolygiai. Kai kurios šalys integruojasi į globalinę ekonomiką greičiau nei kitos. Šalyse, pajėgusiosiose integruotis, augimas spartesnis, o skurdas mažesnis. Į išorę orientuota politika atnešė dinamiškumą ir didesnę gerovę didžiajai Rytų Azijos daliai, kuri prieš 40 metų buvo vienas neturtingiausių pasaulio regionų. O kai gyvenimo lygis pakilo, tapo įmanoma pažanga demokratijos ir ekonomikos problemų, pavyzdžiui, aplinkosaugos ir darbo standartai, srityse. Todėl, anot TVF, šios tendencijos skatinimas, o ne bandymas grįžti atgal, yra tinkamiausia kryptis skatinti augimui, plėtrai, ir skurdui mažinti. 

Antra vertus, kylančių rinkų krizės, vykusios po 1990 m., gana akivaizdžiai parodė, kad globalizacijos teikiamas galimybes lydi rizikos – rizikos, kylančios dėl nepastovaus kapitalo judėjimo ir skurdo keliama socialinės, ekonominės ir aplinkos degradacijos rizika. Tai nėra priežastis pasukti atgal, tačiau visi, kuriuos tai liečia, turėtų pasinaudoti politikos pasikeitimais siekiant sukurti stiprias ekonomikas bei tvirtesnę pasaulio finansų sistemą, kuri duos spartesnį augimą ir garantuos skurdo sumažėjimą. Šioje plotmėje TVF pataria atskiroms šalims vadovautis šiomis rekomendacijomis, kokių priemonių reikėtų imtis, kad procesas būtų valdomas efektyviai ir atneštų naudos:

· Makroekonomikos stabilumo tinkamoms sąlygoms investavimui ir taupymui sudaryti,

· Į išorę orientuotos politikos efektyvumui skatinti per prekybos ir investicijų didinimą,

· Struktūrinių reformų vidaus konkurencijai skatinti,

· Stiprių institucijų ir efektyvios vyriausybės – tinkamam valdymui skatinti,

· Švietimo, mokymo bei tyrimų ir plėtros našumui didinti,

· Užsienio skolos valdymo, kad būtų užtikrinti pakankami ištekliai tvariai plėtrai.


TVF kontrolės ir reguliavimo procesas apima stebėseną (lankantis ir renkant informaciją, diskutuojant su vyriausybės ir centrinio banko darbuotojais, peržiūrint metines ataskaitas), finansinę paramą (skurdo mažinimas ir augimo skatinimas, išorinių sukrėtimų švelninimas, rezerviniai susitarimai, išplėstinio kapitalo paslauga, papildomo rezervo paslauga, kompensacinio finansavimo paslauga, pagalba esant nepaprastajai padėčiai) ir techninę paramą (ribotos trukmės personalo misijų siuntimas iš pagrindinės būstinės, ekspertų ir/arba pastovių konsultantų skyrimas kelioms savaitėms ar net keleriems metams; ši parama taip pat teikiama atliekant technines ir diagnostines studijas, organizuojant mokymo kursus, seminarus (įskaitant seminarus pasikeisti patyrimu), taip pat apima konsultacijas ir pagalbą internetu).

5.1.2. Pasaulio bankas - PB

Nuo įkūrimo 1944 m., PB nuo vienos institucijos išsiplėtė iki penkių glaudžiai susijusių plėtros institucijų grupės. PB misija kito nuo Tarptautinio rekonstrukcijos ir plėtros banko (TRPB), buvusio pokarinio atstatymo ir plėtros pagalbininku, iki šiandieninio pasaulio skurdo mažintojo, veikiančio kartu su savo filialu, Tarptautine plėtros asociacija, mandato.

PB yra gyvybiškai svarbus finansinės ir techninės pagalbos šaltinis viso pasaulio besivystančioms šalims. PB sudaro dvi unikalios plėtros institucijos, valdomos 185 šalių narių – Tarptautinis rekonstrukcijos ir plėtros bankas (TRPB) ir Tarptautinė plėtros asociacija (TPA) (yra ir dar trys glaudžiai su PB susijusios institucijos, būtent Tarptautinė finansų korporacija (IFC), daugiašalė investicijų garantijų agentūra (MIGA) ir Tarptautinis ginčų dėl investicijų sprendimo centras (ICSID). Kiekviena institucija PB misijoje sumažinti skurdą pasaulyje ir pakelti gyvenimo standartus atlieka skirtingą, tačiau palaikantį vaidmenį. TRPB pagrindinį dėmesį skiria vidutinių pajamų ir kreditingas neturtingoms šalims, o TPA – neturtingiausioms pasaulio šalims. Kartu PB teikia besivystančioms šalims švietimui, sveikatos apsaugai, infrastruktūrai, komunikacijoms ir įvairiems kitiems tikslams paskolas su mažomis palūkanomis, nepalūkinius kreditus be procentų, dotacijas, taip pat šalims narėms teikia analizes, patarimus ir informaciją. PB savo veikla nesiekia pelno.

Pasak PB, globalizacija siūlo neįtikėtinas galimybes. Tačiau atskirtis, slegiantis skurdas ir žala aplinkai kelia pavojus. Labiausiai kenčia tie, kurie pradžiai turi mažiausiai – vietiniai gyventojai, besivystančiose šalyse gyvenančios moterys, neturtingi kaimiečiai, afrikiečiai, bei jų vaikai. Todėl Pasaulio banko grupė padeda šalims vystytis katalizuodamas kapitalą ir politiką per idėjų ir patirties derinį, privačių rinkos galimybių plėtrą bei paramą gerai valdymo praktikai ir kovai su korupciją.

PB vizija yra prisidėti prie visa apimančios ir darnios globalizacijos – įveikti skurdą, sustiprinti augimą rūpinantis aplinka, suteikti galimybių ir vilties žmonėms bei remti idėjas apie tarptautinius projektus ir susitarimus dėl prekybos, finansų, sveikatos apsaugos, skurdo, švietimo, taip pat klimato kaitos, kad tai atneštų naudos visiems, ypač neturtingiesiems, kurie ieško naujų galimybių. Į šį procesą įeina lėšų generavimas, paskolos, dotacijos, analizės ir konsultavimo paslaugos bei gebėjimų formavimas.

5.1.3. Ekonominio bendradarbiavimo ir plėtros organizacija - OECD


OECD pirmtakas buvo Europos ekonominio bendradarbiavimo organizacija (OEEC). OEEC buvo įkurta 1947 m. administruoti Amerikos ir Kanados pagalbai pagal Mašalo planą, skirtą Europai po Antrojo pasaulinio karo atstatyti. Jos būstinė buvo įkurta 1949 m. Paryžiuje.

OECD pakeitė OEEC 1961 m. Nuo to laiko jos misija buvo:

· Remti darnų ekonomikos augimą,

· Didinti užimtumą,

· Kelti gyvenimo lygį,

· Palaikyti finansinį stabilumą,

· Padėti kitų šalių ekonominei plėtrai,

· Prisidėti prie pasaulio prekybos augimo.


Kad būtų įmanoma prisidėti prie pasaulio ekonomikos augimo, OECD aprėptis vis plėtėsi įtraukdama vis daugiau šalių, neapsiribodama 30 savo narių, įsipareigojusių demokratijai ir rinkos ekonomikai. Dabar ši organizacija dalijasi savo sukaupta patirtimi su daugiau nei 70 besivystančių ir kylančių rinkos ekonomikų.


OECD požiūrį į globalizaciją turbūt geriausiai apibūdina Australijos iždininko Peter Costello metiniame OECD viršūnių susitikime 2000 m. pasakyta kalba, kurioje jis teigė: „neturime pasirinkimo, stabdyti globalizaciją ar ne. Ką mes galime rinktis – tai kaip ją valdyti ir kaip ją valdyti taip, kad iš jos mūsų piliečiai turėtų naudos“. Šioje plotmėje būtų galima pasakyti, kad OECD žvelgia į globalizaciją kaip į neišvengiamą procesą ir tiesiog siekia reguliuoti ir valdyti šį procesą.

5.1.4. Pasaulio prekybos organizacija – PPO

PPO, turinti 151 narį, kurie vykdo 97 % pasaulio prekybos, yra vienintelė pasaulinė tarptautinė organizacija, tvarkanti prekybos tarp tautų (pagrindinio globalizacijos proceso katalizatoriaus) taisykles. Organizacijos ašis yra PPO susitarimai, aptarti ir pasirašyti daugumos prekiaujančių pasaulio tautų ir ratifikuoti jų parlamentuose.

Šiuo metu egzistuoja PPO susitarimai dėl prekių, paslaugų ir intelektinės nuosavybės teisių. GATT yra pagrindinis prekybos prekėmis taisyklių sąvadas. Į PPO funkcijas taip pat įeina ginčų sprendimas ir politikos peržiūrėjimas. Pagrindinės šios organizacijos funkcijos yra šios: 

· Prekybos susitarimų administravimas,

· Derybų dėl prekybos forumas,

· Prekybos ginčų sprendimas,

· Nacionalinės prekybos politikos peržiūrėjimas,

· Pagalba besivystančioms šalims sprendžiant prekybos politikos klausimus, teikiant techninę pagalbą ir mokymo programas,

· Bendradarbiavimas su kitomis tarptautinėmis organizacijomis.


Kadangi pagrindiniai organizacijos tikslai yra skatinti laisvesnę prekybą, sąžiningą konkurenciją, plėtrą ir ekonomikos reformas, ji bene labiausiai prisideda prie ekonominės globalizacijos proceso.
5.1.5. Jungtinės Tautos – JT

Dar viena globalizaciją reguliuojanti organizacija yra JT. Jos šaknys siekia Tarptautinę telekomunikacijos sąjungą (1865). Terminas „Jungtinės Tautos“, sugalvotas Jungtinių Amerikos Valstijų prezidento Franklin D. Roosevelt, pirmą kartą buvo pavartotas Jungtinių Tautų deklaracijoje, paskelbtoje 1942 m. sausio 1 d. Šiandien JT turi 192 šalis nares.

Ši organizacija yra esminė dedant pasaulines pastangas išspręsti žmonijai kylančias sudėtingas problemas. To siekdamos bendradarbiauja daugiau nei 30 susijusių organizacijų, kurios kartu yra vadinamos JT sistema. JT ir jų organizacijos be perstojo dirba, kad skatintų pagarbą žmogaus teisėms, saugotų gamtą, kovotų su ligomis ir mažintų skurdą. Vienas iš pagrindinių JT mandatų, kuriam skiriama daugiau nei 70 % JT sistemos darbo, yra aukštesnių gyvenimo standartų, visiško užimtumo bei ekonominės ir socialinės pažangos ir vystymosi skatinimas. Siekiant šių tikslų, vienos iš naudojamų priemonių yra šios:

· Suteikti laisvą prieigą prie savo rinkų skurdžiose šalyse gaminamoms prekėms,

· Įgyvendinti skolų nurašymo programą, apimančią smarkiai įsiskolinusių neturtingų valstybių visų oficialių skolų panaikinimą, vietoj jų aiškiai įsipareigojant mažinti šių valstybių skurdą,

· Teikti dosnesnę paramą plėtrai,

· Dirbti su farmacijos bendrovėmis ir kitais partneriais, kad būtų sukurta efektyvi ir įperkama vakcina nuo ŽIV,

· Ypač rūpintis Afrikos reikmėmis.

5.2. Tarptautinės integracijos

Tarptautinės sutartys, skatinančios tarptautinę prekybą, yra reikšmingos globalizacijos priemonės. Žinomiausia integracija yra Europos Sąjunga, kuri apima ne tik laisvosios prekybos sutartį ar teritoriją, bet ir integraciją. Yra ir kitų tarptautinę prekybą skatinančių sutarčių. Tokio pobūdžio integracijos, nesvarbu, ar tai laisvosios prekybos sutartys, ar integracijos, skatina globalizacijos procesą didindamos prekybos apimtis, prekių, paslaugų, darbo jėgos (tad ir kultūrų) mainus.

5.2.1. Europos Sąjunga - ES

ES, šešių valstybių įkurta 1951 m. kaip Europos anglies ir plieno bendrija, paeiliui sukūrė bendrąją rinką, bendrąją politiką, vieningą rinką ir galiausiai pinigų sąjungą. Šiandien ES turi 27 šalis nares ir veikia daugelyje politikos sričių – ekonominėje, socialinėje, reguliavimo ir finansinėje – kur jos veikla naudinga šalims narėms. Ši veikla apima: 

· Solidarumo politiką (dar vadinama sanglaudos politika) regiono, žemės ūkio ir socialinių reikalų srityse ir
· Inovacijų politiką, atnešančią moderniausias technologijas į tokias sritis, kaip aplinkos apsauga, tyrimai ir plėtra ir energetika.

Europos misija XXI amžiuje yra:

· Užtikrinti taiką, klestėjimą ir stabilumą savo žmonėms,

· Įveikti skirtumus žemyne,

· Užtikrinti, kad jos žmonės galėtų gyventi saugiai,

· Skatinti subalansuotą ekonominį ir socialinį vystymąsi,

· Sutikti globalizacijos iššūkius ir išsaugoti Europos žmonių įvairovę,

· Puoselėti europiečiams bendras vertybes, pavyzdžiui, tvarią plėtrą ir sveiką aplinką, pagarbą žmogaus teisėms ir socialinę rinkos ekonomiką.

Būdama regioninė integracija, ES yra daugiau nei laisvosios prekybos sutartis ar laisvosios prekybos asociacija. Todėl ji yra ne globalizacijos katalizatorius, bet pati globalizacija visose srityse, ir Europos integracija tęsis tose srityse, kur, šalių narių manymu, geriausiai atitinka jų interesus dirbti kartu tradicinėje ES plotmėje (tokiuose klausimuose, kaip prekyba, globalizacija, vieninga rinka, regioninis ir socialinis vystymasis, tyrimai ir plėtra, priemonės augimui ir užimtumui skatinti, bei daugelyje kitų).

5.2.2. Azijos ir Ramiojo vandenyno ekonominio bendradarbiavimo šalys - APEC


APEC regionas, įkurtas 1989 m., visada buvo ekonomiškai dinamiškiausia pasaulio dalis. Šiandien APEC turi 21 narį. APEC dirba trijose plačiose srityse siekdamas įgyvendinti Bogor laisvos ir atviros prekybos ir investicijų Azijos ir Ramiojo vandenyno šalyse tikslus: iki 2010 m. išsivysčiusioms ekonomikoms ir iki 2020 m. besivystančioms ekonomikoms. APEC pagrindinį dėmesį skiria trims svarbiausioms sritims, dar vadinamoms „trimis atramomis“:

· Prekybos ir investicijų liberalizavimui (sumažina ir galiausiai panaikina muitų ir kitus barjerus prekybai ir investicijoms)

· Sąlygų verslui pagerinimui (sumažina verslo transakcijų išlaidas, pagerina priėjimą prie prekybos informacijos ir derina politikos ir verslo strategijas augimui palengvinti ir prekybai išlaisvinti)

· Ekonominiam ir techniniam bendradarbiavimui (organizuoja mokymus ir skatina bendradarbiavimą siekdama stiprinti visų APED narių ekonomikų pajėgumus)


Rezultatai šiose trijose srityse leidžia APEC narėms stiprinti savo ekonomikas apjungiant regiono išteklius ir pasiekiant efektyvumo.


Būdama prekybą skatinančia integracija, APEC yra viena iš gerbiamų globalizaciją skatinančių integracijų.

5.2.3. Šiaurės Amerikos laisvosios prekybos sutartis - NAFTA

NAFTA – tai prekybos blokas Šiaurės Amerikoje, sukurtas NAFTA ir dviejų jos priedų, Šiaurės Amerikos bendradarbiavimo aplinkosaugos srityje sutarties (NAAEC) ir Šiaurės Amerikos bendradarbiavimo darbo srityje (NAALC) sutarties, kurių narės yra Kanada, Meksika ir JAV. Ši sutartis įsigaliojo 1994 m. sausio 1 d. (Meksika pradėjo visiškai įgyvendinti 2008 m.) ir išlieka didžiausiu prekybos bloku pasaulyje bendro narių BVP požiūriu.

NAFTA buvo ankstesniosios Kanados ir JAV laisvosios prekybos sutarties, pasirašytos 1988 m., išplėtimas. NAFTA pašalino daugumą muitų prekėms, kuriomis tarpusavyje prekiavo JAV, Kanada ir Meksika, ir per 15 metų pamažu panaikino kitus muitus. Suvaržymus reikėjo pašalinti iš daugelio kategorijų, įskaitant variklines transporto priemones, kompiuterius, tekstilę ir žemės ūkio produktus. Sutartis taip pat gina intelektinės nuosavybės teises (patentus, autorių teises ir firmų ženklus) bei nusako investicijų apribojimų tarp trijų šalių panaikinimą. Sutartis yra trišalio pobūdžio; sąlygos taikomos vienodai visoms šalims, tarp kurių nuostatos, muitų sumažinimo ir laipsniško panaikinimo laikotarpiai bei pasirinktų pramonės šakų apsauga buvo suderėti dvišaliu lygiu. Nuostatos dėl darbuotojų ir aplinkos apsaugos buvo pridėtos vėliau, 1992 m. pasirašius papildomus susitarimus.

5.2.4. Europos laisvosios prekybos asociacija - ELPA


ELPA – tai tarpvyriausybinė organizacija, įsteigta laisvajai prekybai ir ekonominei integracijai skatinti siekiant naudos keturioms jos valstybėms narėms: Islandijai, Lichtenšteinui, Norvegijai ir Šveicarijai. Asociacija tvarko ELPA konvenciją, ELPA pasaulinį laisvosios prekybos ir partnerystės sutarčių tinklą ir Europos ekonominės erdvės (EEE) sutartį.


ELPA konvencija buvo įsteigta 1960 m. suteikti bazę prekybos prekėmis liberalizavimui tarp jos šalių narių. Ji buvo atnaujinta 2001 m. (pavadinta Vaduz‘o konvencija).


Pasaulinis ELPA laisvosios prekybos ir partnerystės sutarčių tinklas (jį sudaro ELPA, EEE, Laisvosios prekybos sutartis ir Jungtinė bendradarbiavimo deklaracija, be to, einamosios ir potencialios laisvosios prekybos sutartys) sudaro vieną didžiausių pasaulyje laisvosios prekybos partnerių tinklų, užtikrinantį laisvą prieigą prie rinkų, turinčių maždaug 440 mln. vartotojų.

EEE, įsigaliojusi 1994 m. sausio 1 d., jungia 27 ES nares bei tris ELPA šalis – Islandiją, Lichtenšteiną ir Norvegiją – į vieningą vidinę rinką, vadinamą „vidaus rinka“. EEE Sutartis numato ES teisės, apimančios 4 laisves – laisvą prekių, paslaugų, asmenų ir kapitalo judėjimą – taikymą visose 30 EEE valstybių. Be to, Sutartis apima bendradarbiavimą kitose svarbiose srityse, tokiose, kaip tyrimai ir plėtra, švietimas, socialinė politika, aplinka, vartotojų gynimas, turizmas ir kultūra, bendrai vadinamą „šonine ir horizontaliąja“ politika. Sutartis užtikrina lygias teises ir įsipareigojimus vidaus rinkoje EEE piliečiams ir ūkio subjektams.

5.2.5. Kitos

Pietryčių Azijos šalių asociacijos (ASEAN) laisvosios prekybos sutartį (AFTA) 1967 m. Bankoke sudarė penkios pirmosios šalys narės: Indonezija, Malaizija, Filipinai, Singapūras ir Tailandas. Vėliau prisijungė Brunėjaus Sultonatas, Vietnamas, Laoso LDR, Mianmaras ir Kambodža.

ASEAN deklaracija skelbia, kad asociacijos tikslai yra šie:

· Spartinti ekonomikos augimą, socialinę pažangą ir kultūrinį vystymąsi regione bei
· Skatinti taiką ir stabilumą regione tvirtai laikantis pagarbos teisingumui ir teisinės valstybės principams santykiuose tarp regiono valstybių, taip pat Jungtinių Tautų chartijos principų.


Centrinės Europos laisvosios prekybos sutartis (CEFTA) – kita sutartis, sudaryta tarp centrinės ir pietryčių Europos šalių. Ją 1992 m. pasirašė Lenkija, Vengrija, Čekija ir Slovakija, sutartis įsigaliojo 1994 m. CEFTA narės yra: Albanija, Bosnija ir Hercegovina, Kroatija, Makedonijos Respublika, Moldova, Monetenegro, Serbija ir Kosovas. Buvusios narės, pasitraukusios dėl narystės ES yra Bulgarija, Čekija, Vengrija, Lenkija, Rumunija, Slovakija ir Slovėnija.

Pasaulyje yra daug tarptautinių integracijų ir laisvosios prekybos sutarčių.
 Dauguma yra už laisvąją prekybą, taigi ir ekonominę globalizaciją.

6. Ateitis: Qua Vadis?

Nors pasibaigus II Pasauliniam karui buvo pasirašytos taikos sutartys, pasaulyje prasidėjo šaltojo karo procesas. Šių varžybų, paveikusių visą pasaulį, esmė buvo viena kitai prieštaraujančios ekonomikos struktūros: kapitalizmas ir komunizmas. Netgi šalys, nenorėjusios dalyvauti nė viename bloke, buvo veikiamos šių struktūrų ir dėl savo pačių interesų palaikė glaudžius santykius su abiem zonom.

Tiek kapitalistinė, tiek komunistinė sistema vystėsi skirtinga kryptimi, nei žadėjo jų idėjos ir tikslai. Kapitalizmas vystėsi pripažindamas materialinę sėkmę ir turtą kaip visko matą, o materialinį žmogaus pasitenkinimą – kaip pagrindinį motyvą. Galiausiai jam pasisekė, tačiau jis nesugebėjo dalytis šia sėkme su visuomene. Dėl to asmenys, kuriuos norima „išgelbėti“, yra labiau prislėgti ir palikti vieni. Asmenys, jautę šią depresiją, orientavosi į kitus dalykus. Antra vertus, merkantilistinė valstybės samprata, laikanti valstybę pagrindu ir pripažįstanti visišką valstybės atsakomybę už visuomenę, kad atneštų kapitalą visiems, ignoravo pavienius asmenis. Visuomenė, prispausta valstybės galios ir nepajėgusi pasiekti pažadėtojo rojaus, galiausiai nusigręžė nuo komunizmo idealų ir veiklos. Taigi per maždaug pusę amžiaus tiek ekonominis supratimas, tiek darnios politinės sistemos pripažino pokyčių poreikį.

Nors globalizacija sudaro svarbią šio pokyčio dalį, nesutariama dėl jos apibrėžimo ir sąvokos „globalizacija“ poveikio. Viešoji nuomonė apie globalizaciją yra nėra vieninga, nes šis procesas turi ir privalumų, ir trūkumų. Globalizacija suvokiama arba kaip vaistas nuo visų problemų, arba kaip svarbiausia šių problemų priežastis.

Globalizacija nėra nei stebuklingas vaistas nuo nacionalinių ekonomikų problemų, nei sąmokslas išnaudoti darbuotojus ar milžiniškų korporacijų vykdomas gamtos niokojimas. Globalizacija nėra nei kolonializmo sugrįžimas, nei pasaulinės vyriausybės atėjimas. Globalizacija tiesiog reiškia galimų komercinės veiklos rūšių daugėjimą fundamentaliausiu lygiu. Tokia veikla kaip pirkimas, pardavimas, gamyba, skolinimasis ir skolinimas, anksčiau ribota geografinių, technologinių ar teisinių kliūčių, tapo praktiška. Globalizacijos atveriamų galimybių ieškojimas ir grupavimas pareikalaus didžiulių pastangų, lankstumo ir pokyčių, nes globalizacija įkūnija išties didžiulį ir nuostabų naujų ekonominių galimybių rinkinį.

Globalizacija paveiks kiekvieną šalį ir asmenį, tiek teigiamai, tiek neigiamai. Nors teigiami poveikiai nekelia jokios grėsmės ir jų trokšta visi, visi neigiami poveikiai sudaro pagrindą judėjimams prieš globalizaciją. Judėjimai prieš globalizaciją vadovaujasi faktu, kad neigiamus poveikius pirmiausia pajus silpnos, pažeidžiamos ir neturtingos šalys ir asmenys, o po to ir visa žmonija. Todėl pasaulis turėtų apgalvoti globalizacijos keliamas grėsmes ir stengtis valdyti šį procesą. Šiame procese svarbiausias vaidmuo priklauso tarptautinėms institucijoms.

Analizuojant globalizacijos ateitį statistikos ir pasaulio realizacijų požiūriu, besivystančiose BRICS šalyse (Brazilija, Rusija, Indija, Kinija ir Pietų Afrika) informacinių ir komunikacinių technologijų (IKT) rinkos auga sparčiausiai pasaulyje, o pažanga šiose penkiose šalyse turi šalutinį poveikį OECD regionui. Tarp 2000 ir 2005 m. kasmet didėdamos daugiau kaip 19 %, išlaidos IKT nuo 114 mlrd. USD išaugo iki 277 mlrd. USD. Tarp 2000 ir 2006 m. kasmetinis išlaidų IKT augimas pasaulyje buvo 5,6 %, bet tik 4,2 % OECD regione ir OECD dalis pasaulinėje rinkoje sumažėjo nuo 89 % iki 83 %.

Išlaidos IKT labiausiai didėjo besivystančiose šalyse, nepriklausančiose OECD regionui. Išlaidos IKT Kinijoje nominaliųjų dolerių atžvilgiu pasiekė metinį 22 % augimą ir prognozuojama, kad 2005 m. jos sieks 118 mlrd. USD. Neskaičiuojant Kinijos, didžiausi augimo tempai 2000‑2005 m. laikotarpiu buvo 9 OECD nepriklausančise šalyse, pavyzdžiui, Rusijoje (25 % kasmet) ir Indijoje (23 %). Į antrąją sparčiai augančių šalių grupę įeina Indonezija, Pietų Afrika ir Rytų Europos OECD šalys narės.

Esant tokioms aplinkybėms galima teigti, kad besivystančių šalių (pavyzdžiui, Kinijos) IKT poreikis tęsis ir dėl to pasaulio ekonomikos integracija stiprės, globalizacija intensyvės.

Antra vertus, nuo 2000 m. amerikietis suvartoja 2,1 karto daugiau energijos nei vokietis, 12,1 karto nei kolombietis, 28,9 karto nei indas, 127 kartus nei haitietis ir 395 kartus nei etiopas. Šie skaičiai pabrėžia nelygybę tarp žmonių, ir ši nelygybė turi didelės reikšmės globalizacijos ir aplinkos ateičiai.

Pajamų skirtumai padeda paaiškinti pasaulio sistemos poliarizaciją tarp taikos regiono ir chaoso regiono. Pasiturinčioji zona išgyvena ekonomikos augimą, respublikinę liberalios tolerancijos santvarką ir technologines inovacijas, pakeisiančias gamtos turtų naudojimą. Mūsų amžius yra optimali era gaunantiems didžiausias pajamas turtingose šalyse. Antra vertus, mažų ir vidutinių pajamų zonoje, daugiausiai Afrikoje, Viduriniuosiuose Rytuose, Centrinėje Azijoje, Rusijoje ir kai kuriose Rytų Azijos dalyse daugelio šalių valdymo gebėjimai yra sustingę arba silpnėja. Šiose šalyse gyvenantys žmonės neturi net pirmojo būtinumo vartojimo prekių ir mato žmones, vairuojančius Mercedes – televizoriuje, jei ne už savo lango.

Naujos informacinės technologijos suteikia įrankius, keliančius grėsmę visuomenių stabilumui, palieka daug jaunų žmonių be darbo ir įpykusius, jie kelia grėsmę net klestinčiosios zonos stabilumui. ekonominis augimas neturtingose valstybėse dažnai išeikvoja gamtos turtus, taigi ir augimo ateityje potencialą. Vis daugiau žmonių mato emigraciją į klestinčiąją zoną kaip vienintelį būdą išsigelbėti. „Trūkstamas vidurys“ svarbus iš dalies dėl to, kad trys ketvirtadaliai pasaulio gyventojų trečiojo pasaulio šalyse turi patekti į pirmąjį pasaulį, kad pastebimai padidintų savo pajamas. Vidurinysis pasaulis, į kurį jie galėtų migruoti, nėra didelis, ir bet kuriuo atveju vidutinės pajamos viduriniajame pasaulyje tik 4 kartus didesnės nei vidutinės pajamos trečiajame pasaulyje, o vidutinės pajamos pirmajame pasaulyje didesnės daugiau nei 9 kartus.


Todėl atsakymą į klausimą, ar globalizacijos procesas sukurs turtingesnį pasaulį visiems ar pasaulį, kuriame bus didesni skirtumai tarp šalių ir todėl vyks neramumai, pateiks pats procesas. Tinkamas proceso valdymas padidins pirmojo scenarijaus tikimybę, o neišmanymas arba problemų sprendimo atidėliojimas padidins riziką, kad įvyks antrasis scenarijus.
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Priedas 1
Didaktinė medžiaga

Parengė Šiaulių profesinio rengimo centro Buitinių paslaugų skyriaus  vyresnioji ekonomikos ir verslo mokytoja Reda Valiukienė

Tema

Globalizacija

Įžanga

Pasaulio šalių ekonomikos tampa vis labiau susijusios viena su kita. Viena iš pagrindinių sparčios integracijos priežasčių yra sandorių sudarymo ir prekybos operacijų sąnaudų mažėjimas, kurį lemia, pavyzdžiui, telekomunikacijų ir transportavimo išlaidų mažėjimas. Dalyvavimas globalioje ekonomikoje turi savo pranašumų. Pavyzdžiui, vartotojai gali įsigyti prekių ir paslaugų iš viso pasaulio, o verslininkai – lengviau parduoti pagamintus produktus didesnėje rinkoje. Nevaržoma prekyba yra susijusi su didesne konkurencija, kuri verčia verslininkus siekti geresnės kokybės ir teikti produktus už mažiausią įmanomą kainą.

Siekian išnaudoti visus prekybos privalumus, būtina plėtoti tarptautines institucijas, kurios keistų „žaidimo taisykles“ir skatintų tvirtinti globalius ryšius.

Tikslai. Po šios pamokos mokiniai gebės:

1. Paaiškinti, kodėl išsiplėtė tarptautinės prekybos mastai.

2. Paaiškinti, kas tai yra globalizacija ir kokia jos nauda bei sąnaudos.
3. Išvardyti pagindines tarptautines ekonomikos organizacijas ir apibudinti jų vaidmenį.
Eiga

1. Pasakau mokiniams, kad pastaruoju metu globalizacija yra viena aktualiausių temų. Kai kurie žmonės nuogąstauja dėl globalių ryšių, tuo tarpu kiti jų atsiradimą ir stiprėjimą sveikina.

2. Paprašau mokinių pamąstyti, kurie teiginiai yra teisingi, o kurie – ne:

A. Lietuvos ekonomika globalėja.

B. Kai kurie Lietuvos dirbantieji gauna naudos iš tarptautinės prekybos.

C. Lietuvos vartotojai gauna naudos iš tarptautinės prekybos.

D. Tarptautinės prekybos dėka kainos Lietuvoje yra mažesnės.

E. Pasaulyje daugėja prekybos apribojimų.

                  Galimi atsakymai: A. Taip, B. Taip, C. Taip, D. Taip, E. Ne.

3. Surengiame trumpą žaidimą apie tarptautinės prekybos mastus. Pasakau, kad duosiu 10 Lt. tam mokiniui, kuris dėvi tik Lietuvoje pagamintus darbužius. Klasė padalyjama poromis. Kiekvienos poros mokinys turi rasti savo porininko dėvimų viršutinių darbužių – batų, kelnių, marškinių ir kt. – etiketes ir nustatyti, kur jie buvo pagaminti. Mažai tikėtina, kad klasėje bus nors vienas toks mokinys.

4. Paklausiu, kodėl mes perkame ne vien tik Lietuvoje pagamintus drabužius. (Kitų šalių gamintojai tiekia drabužius, kurių kokybė mums labiau patinka ar kaina priimtinesnė.) Paaiškinu, kad šis pavyzdys rodo, jog visi žmonės – europiečiai, amerikiečiai ar kinai – mąsto ir elgiasi panašiai.

5. Globalizacija glaudžiai susijusi ne tik su laisva prekyba, bet ir su laisvu žmonių judėjimu. Analizuojame su mokiniais įvairius variantus: privalumus ir trūkumus šalies, iš kurios emigruoja žmonės, ir šalies, į kurią emigruoja žmonės. Taip pat nepamirštame atsižvelgti, kad situacija gali priklausyti nuo to, kokia migrantų kvalifikacija ir kokia esama šalių ekonominė, politinė ir pan. situacija. Atsakymams ytakos turės, apie kokį poveikį ekonomikai – trumpalaikį ar ilgalaikį – kalbama.

6. Paskelbiu, kad dabar mokiniai dalyvaus žaidime, kurio metu sužinos atsakymus į keletą dažniausiai užduodamų klausimų apie globalizaciją. Iš pradžių kiekvienas mokinys turės susipažinti su viena iš 8 temų apie globalizaciją, kad galėtų būti konsultantu vienu iš 8 klausimų.

7. Padalinu klasę į 8 grupeles. Kiekvienai grupelei reikia duoti po vieną dalį teorinės medžiagos Tai:

1) Globalizacijos samprata.

2) Ar naujas reiškinys yra globalizacija?

3) Globalizacijos augimo veiksniai.

4) Globalizacijos nauda.

5) Globalizacijos žala.

6) Tarptautinių ekonominių organizacijų vaidmuo.

7) Daugiašaliai verslai.

8) Gamybos perkėlimas į mažesnių sąnaudų šalis.

        Pasakau, jog kiekviena grupelė konsultuos nurodytu klausimu. Apie 5 – 10 minučių    mokiniai skaito teorinę medžiagą ir diskutuoja grupėse.

8. Mokiniai pasideda teorines dalis ir gauna po užduotį su šiais 8 klausimais:

1. Kas tai yra globalizacija? Pateikite kelis požiūrius.

................................................................................................................................................

2. Ar globalizacija yra naujas reiškinys? Kodėl?

............................................................................................................................................

3. Kodėl globalizacija įgyja vis didesnius mastus? Pateikite bent tris priežastis.

..........................................................................................................................................

4. Kokios naudos iš globalizacijos gauna Lietuvos darbuotojai ir verslininkai?

...........................................................................................................................................

5. Kokia globalizacijos atnešama žala?

...........................................................................................................................................

6. Kokios svarbiausios tarptautinės ekonominės organizacijos ir jų tikslai?

........................................................................................................................................

7. Kas tai yra daugiašaliai verslai ir jų reikamė ekonomikai?

............................................................................................................................................

8. Ką reiškia „gamybos perkėlimas“? Kas dėl to nukenčia ir kas gauna naudos?

...............................................................................................................................................

Kiekvienas mokinys turi atsakyti į visus šiuos klausimus naudodamasis konsultanto iš kitos grupelės paslaugomis. Privaloma pasikalbėti su 7 konsultantais visais klausimais (išskyrus savajį). Kiekvienas konsultantas turi pasirašyti prie savo konsultacijos.

Baigiame žaidimą tik tada, kai beveik visi mokiniai atlieka užduotį. Diskusiją klasėje pradedu nuo klausimo, kaip kiekvienas iš mūsų susiduria su globalizacija. Vėliau aptariame visus užduoties klausimus.

Pabaiga

     Apžvelgiame pamokos esmę užduodami šiuos klausimus;

· Kokias gyvenimo sritis apima globalizacija?

· Kokios naudos dėl globalizacijos gauna Lietuvos darbuotojai ir verslininkai?

· Jei globalizacija naudinga, kodėl dėl jos jaudinamasi?

Pamokos planą rengė Lygumų (Pakruojo raj.) vidurinės mokyklos mokytoja Fausta Smolenskienė

Tema ”Kodėl žmonės emigruoja į kitas šalis“

Tikslai: apibrėžti kaštus ir naudą, kuriuos patiria žmonės nusprendę emigruoti iš savo tėvynės.

Ugdytini sugebėjimai: kritinis mąstymas, socialinis aktyvumas.

Metodai: diskusija, grupinis darbas

Priemonės: padalomoji medžiaga su aprašytomis situacijomis

Siūloma veikla

Mokiniai šios veiklos metu apsvarstys ir išsiaiškins, kokius kaštus patiria ir kokią naudą gauna žmonės nusprendę emigruoti iš savo šalies.

1. Mokinių grupėms išdalijama padalomoji medžiaga su aprašytomis situacijomis (1priedas).

2. Perskaitę situaciją, grupė nurodo, kokius kaštus jų manymu patyrė žmonės (pvz. paliekami draugai, šeimos nariai ir giminaičiai, paliekamas turtas, naujos kalbos mokymasis, naujų papročių laikymasis, kelionės kaina, naujo būsto susiradimas, nelegalus uždarbis ir socialinių garantijų nebuvimas, darbas ne pagal išsilavinimą ir kt.) bei kokią naudą (galimybė gauti geriau apmokamą darbą, turiningiau praleisti laisvalaikį, pagerinti savo buitį, mažesni mokesčiai ir kt.)gavo emigruodami iš šalies.

3. Diskusija: „kuo išsiskiria lietuvių emigracija“. Diskusijos klausimai:

a) Ar dažniausiai ši emigracija yra trumpalaikė tarp vyresnio amžiaus žmonių (išvykstama tik užsidirbti)?

b) Kokios yra jaunimo emigracijos priežastys (pvz. nesutvarkyta aukštojo mokslo sistema)?

c) Kuo žalinga ir naudinga emigracija Lietuvai (pvz. prarandama kvalifikuota darbo jėga, tačiau įgyjama patirtis, kuri gali būti panaudota sugrįžus; išvykstantieji patys sprendžia įsidarbinimo problemas ir šalyje mažėja bedarbių, emigrantai teikia materialinę paramą Lietuvoje likusiems šeimoms nariams 

SITUACIJOS 

A situacija

 Jono šeima susideda iš keturių asmenų ir gyvena dviejų kambarių bute. Jo tėtis (inžinierius) ir mama (mokytoja ) turi gerą išsilavinimą (aukštąjį), bet jų manymu dirba darbus, kurie pagal jų išsilavinimą nėra atatinkamai apmokami, todėl jau daugelį metų nėra galimybės pagerinti savo buities, ar visai šeimai kartu išvykti ilgėliau paatostogauti. Jonas ir jo jaunesnysis broliukas norėtų lankyti sporto būrelius, tačiau šeima negali mokėti už abiejų vaikų papildomą lavinimą. Šeimos gaunamų pajamų užtenka tik būtiniausiems dalykams (maisto pirkimui, būsto išlaikymui, reikalingų priemonių vaikams nupirkimui). Šeimai kartais tenka skolintis pragyvenimui pinigų iš pažįstamų. Jono tėtis nutarė emigruoti į Angliją, nes pažįstamas giminaitis pasiūlė geriau apmokamą (pagalbiniu darbininku statybose). Taip šeima tikisi pagerinti savo materialinę padėtį.

B situacija

Andrė ir jo šeima gyvena valstybėje, kurioje žmonės yra persekiojami vyriausybės dėl savo įsitikinimų. Ši šeima nusprendžia išvykti į Ameriką, nes žino, kad šioje demokratiškoje šalyje jų įsitikinimai niekam netrukdys. Jie turi ten draugų, kurie padės jiems susirasti darbo, o vaikai galės lankyti mokyklą.. Andrė šeima nėra turtinga savo šalyje ir dirba atsitiktinius darbus, kurie yra mažai apmokami, todėl negali keliauti lėktuvu, ar kita transporto priemone. Jie turi palikti savo menką turtą, draugus ir artimiausius giminaičius.

C situacija

Sauliaus šeima gyveno gana pasiturimai. Jo tėvai vertėsi verslu, bet jis žlugo. Dabar jų šeima turi didelių įsiskolinimų bankams, bei neteko savo nekilnojamo turto, todėl priversta nuomotis būstą. Kad galėtų atiduoti paimtas paskolas iš banko, Sauliaus tėtis ir mama nusprendė emigruoti į Ameriką. Jie nusprendė kuriam laikui savo vaikus palikti giminaičių globai.
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� Laisvosios prekybos sutarčių sąrašą galima rasti adresu [http://en.wikipedia.org/wiki/List_of_free_trade_agreements]. 
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